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Resumen

El siguiente estudio es acerca de los problemas a los que se enfrentan las alfareras
endeudadas de la comunidad de Patamban, Michoacan. Tiene un doble objetivo: por una parte, el
vislumbrar cuales son los obstaculos que frenan el desarrollo de la produccion y, por otra, el
comercio de la loza y plantear posibles soluciones. Me centraré en las artesanas quicnes enfrentan
mayores dificultades, al encontrarse en el peldanio mas bajo en términos productivos y
comerciales. Son artesanas, que a diferencia de otras productoras, tienen serios problemas para
mantenerse en la produccion de su propia loza por varias razones de tipo economico,
sociodemografico y cultural.

En un principio del estudio sobre las artesanas endeudadas pens¢ que dada la precariedad
economica y productiva que las caracterizaba, los factores economicos y técnicos eran los que
explicaban el menor desarrollo artesanal entre las endeudadas.

Sin embargo, la perspectiva de género, novedosa para mi hablando en términos
metodologicos, me permitid percibir espacios ‘de interaccion y relaciones sociales tanto
complementarias como conflictivas entre los integrantes de una unidad doméstica ¢ inclusive entre
distintas unidades productoras. Este enfoque subrayo que los aspectos sociodemograficos como
culturales tenian igual (o incluso en los casos de algunas artesanas endeudadas hasta mas)
importancia en el desarrollo artesanal.

Para contrarrestar estos problemas las artesanas recurren a ciertas estrategias productivas
que las conducen a un estado de endeudamiento del cual podrian salir si se les proporcionaran
ciertos apoyos. Propongo dar apoyo financiero, aumentar ¢l acceso a la venta directa dcl
productor al consumidor, mejorar el precio de los articulos aertesanales y aumentar la capacidad
autogestiva de las artesanas para solucionar sus problemas.

Las posibles soluciones ante la problematica artesanal de las artesanas endeudadas de
Patamban no las he agotado con este estudio. Sin embargo, quiero enfatizar la importancia de
apoyar a tan significativa actividad economica, la alfareria a las artesanas endcudadas procurarse
el sostén diario de los miembros que integran su unidad doméstica.
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INTRODUCCION

El siguiente estudio es acerca de los problemas a los que se enfrentan las alfareras
endeudadas de la comunidad de Patamban, Michoacan. Tiene un doble objetivo: por una parte, el
vislumbrar cuales son los obstaculos que frenan el desarrollo de la produccion y del comercio de
la loza y, por otra, plantear posibles soluciones. Me centraré en las artesanas quienes enfrentan
mayores dificultades, al encontrarse en ¢l peldafio mas bajo en términos productivos y
comerciales. Son artesanas, que a diferencia de otras productoras, tiencn serios problemas para
mantenerse en la produccion de su propia loza por varias razones de tipo economico,
sociodemogratico y cultural. Son productoras que necesitan recurrir a clertas estrategias
productivas que las conllevan a un ciclo de endeudamiento del cual podrian salir por medio de un
apoyo financiero y organizativo que alguna institucion o banco pudiera proporcionar.

La alfareria ha sido una importante fuente de ingresos en Patamban desde tiempos
prehispanicos. Actualmente se producen tres tipostde loza: la verde de ornato, la de ahumar y la
de charanda. La verde suntuaria es la que le da renombre a Patamban como pueblo alfarero. Sin
embargo, lo que mas se produce es la loza de ahumar - o sea enseres de cocina- y la loza de
charanda - cantaros y botellones para almacenar agua- decorada con una arcilla natural
denominada "charanda" (de donde viene el nombre de este tipo de loza).

Hoy en dia la alfareria como fuente de ingresos ticne una disimil importancia al interior de

las distintas unidades productoras de acuerdo a los siguientes factores:

a) la necesidad/tradicion que exista al interior de una unidad doméstica para continuar en el
oficio femenino de la alfareria.

b) el lugar de la artesania como ingreso y su importancia en relacion a otras actividades
economicas.

c) composicion por sexo y edad de los integrantes que constituyen la unidad y que estén

dispuestos a trabajar en la artesania.

Al interior de la unidad doméstica se dividen las diferentes ocupaciones que asumen los
miembros bajo el criterio de edad y sexo. Asi la gran mayoria de los productores de loza son las
mujeres y en cambio, los que se ocupan de las labores agricolas son los hombres. No obstante es
comun que hombres y mujeres se ayuden en sus actividades economicas.

La alfareria ha sido un oficio predominantemente femenino debido a varias razones.

En primer lugar, el predominio de la agricultura sobre la alfareria demanda principalmente fuerza
de trabajo masculina; y en consecuencia existen pocos alfareros. En segundo lugar, la altareria es
una ocupacion que han acogido las mujeres porque es un trabajo que puede llevarse a cabo en la

misma area del hogar lo que posibilita a la mujer desempeiiar sus quchaceres.



La alfareria en Patamban ha probado ser una importante fuente de ingresos mas esto no es
una condiciébn homogeénea entre las distintas unidades productoras. Precisamente en el caso de las
artesanas que me interesa estudiar - que denominé endeudadas- la alfareria tiende a ser un ingreso
complementario a la agricultura.

Las productoras endeudadas resienten en mayor grado los obstaculos productivos y
comerciales y su precaria situacion las imposibilita acceder a soluciones al alcance de otras
artesanas con mayores recursos. Son artesanas que mantienen relaciones de endeudamiento con
productoras que les ofrecen adelantos por el pago total de su loza cocida, su fuerza de trabajo y
loza cruda. Esta desventajosa situacion no ha sido cabalmente contemplada por los promotores de
los distintos apoyos institucionales que han ayudado a las artesanas patambenas. Gran parte de los
fracasos de estos apoyos reside en que le dan prionidad a los obstaculos de tipo economico y no le
prestan la atencion suficiente al entorno sociocultural bajo el que se reproducen las artesanas. Sin
embargo, dicho entorno determina qué innovaciones organizativas, tecnologicas y economicas son
viables a largo plazo y cuales probablemente fracasaran.

Ante la complejidad productiva que encontré en Patamban me pregunté por qué la
alfareria ha probado ser una actividad tan exitosa entre algunas artesanas y no asi para el caso de
las que clasifiqué como endeudadas. Al principio de la investigacion, pensaba que las causas de la
precariedad productiva y comercial de las endeudadas se debia principalmente a cuestiones
economicas. Para mi sorpresa no fue asi en todos los casos.

Iniciaré por sefalar los obstaculos de tipo economico. Entre las endeudadas resalta la
importancia que tiene la agricultura como principal fuente de ingresos; €sta absorbe tanto tiempo
y trabajo a los integrantes de la unidad que dificilmente pueden ayudar en las tareas vinculadas a la
produccion de la loza o en el desempeiio de alguna fase del proceso productivo.

Me interesa saber como se podria ayudar a las artesanas endeudadas de forma indirecta
apoyando la produccion agricola, ya que en el caso de las productoras mas exitosas es comun que
parte de los ingresos de la agricultura comercial se inviertan en costear los gastos de produccion

artesanal. Al respecto planteo la siguiente hipotesis:

1) En el caso de las artesanas endeudadas, la carencia de dinero para cubrir los gastos
de produccion obedece a que se dedican a la agricultura Unicamente para el

autoconsumo.

Es importante tomar en consideracion que la alfareria no es una actividad econémica
aislada del resto de las otras. Guarda una relacion de complementariedad y cualquier cambio en
alguna de las otras actividades necesariamente tiene un impacto en la artesania. Asi el cambio en
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la funcion e importancia de una ocupacion vinculada a la alfareria necesariamente conducira a
replantear la relevancia que la artesania tenga como actividad y fuente de ingresos.

Para poder abordar los impedimentos de tipo sociodemografico en el desarrollo de la
produccion artesanal primero es necesario hacer algunas aclaraciones respecto a la organizacion
del trabajo de la loza. Esta descansa en la organizacion social que rige al grupo doméstico. Esto
quiere decir que se ocupa, preferentemente, la fuerza de trabajo que proporcionen los miembros
de la unidad. En el caso de la alfareria se trata fundamentalmente de la de las integrantes
femeninas. La division del trabajo descansa en los criterios de sexo y edad.

La unidad doméstica es conceptualizada en este estudio como el espacio de interaccion
entre los miembros que la constituyen y abastecen sus necesidades de reproduccion mediante
actividades productivas. De éstas, nos interesa el caso de la actividad productiva por excelencia
de las mujeres: la alfareria.

La unidad doméstica es la instancia a través de la cual se transmiten a los miembros los
valores, patrones de conducta y conocimientos -entre ellos los relacionados con la produccion
artesanal- necesarios en la socializacion del individuo.

Entre las sociedades de campesinos-artesanos como la de Patamban la interaccion entre
distintas unidades domésticas es muy importante para la cohesion social. Las relaciones de
parentesco y amistad entre unidades juegan un papel muy importante para delimitar como debe
llevarse a cabo cual intercambio de bienes y/o servicios.

Debido a que la organizacion del trabajo artesanal descansa en la organizacion social que
rige a la unidad productora, las relaciones productivas y comerciales que se entablan entre las
distintas artesanas estan cruzadas por relaciones de parentesco y amistad. Asi por ejemplo, es mas
probable que una artesana recurra a otra que sea su parienta para que le compre la loza antes que
ir con una desconocida, quien le dara un precio mas bajo o simplemente no le comprara en ese
preciso instante.

Entre las artesanas endeudadas, uno de los factores que determina en gran parte el ¢xito
productivo de la unidad es la relacion que se entabla entre la artesana y su familia politica. A lo
largo de este trabajo llegaré a dar respuesta a esta segunda hipotesis de la investigacion:

2) Entre las artesanas endeudadas la productora manticne una relacion conflictiva con

su famiha politica, lo que entorpece ¢l desarrollo de la alfareria.

La estructura familiar resulto ser también otro obstaculo de tipo sociodemografico en el
desarrollo de la alfareria. La estructura familiar determina la cantidad de fuerza de trabajo por
cdad y sexo al interior de la unidad productora.

Entre las artesanas endeudadas descubri que ciertas estructuras familiares son mas
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comunes. Se trata de estructuras en las que hay un considerable nimero de integrantes que no

trabajan, o ‘'sea son dependientes - nifios, ancianos, mujeres embarazadas- quienes no pueden

laborar, pero si requieren cubrir sus necesidades basicas a través del esfuerzo de los miembros que

si trabajan.
Asi encontré que para las artesanas endeudadas era comun que en términos
productivos dependiera de otra artesana, generalmente algun pariente
(consanguineo o politico) o bien amigo. Las dependientes suelen ser artesanas de
avanzada edad o mujeres solas - solteras, viudas, madres solteras, separadas del
marido- que carecen de la ayuda masculina para desempefiar ciertas tareas
relacionadas a la produccion y requieren encontrar apoyo entre los miembros
masculinos de otra unidad doméstica. A manera de hipotesis propongo:

3) En el caso de las artesanas endeudadas es mas frecuente que entre otras
productoras la necesidad de ayudar a producir a una alfarera pariente o amiga.

Interesante fue encontrar que entre las artesanas endeudadas pese a su precariedad
economica acostumbran ser cargueras o se les solicita para ayudar en los cargos religiosos. Una
de las razones por las que las endeudadas llegan a interrumpir su produccion es por algun

compromiso profano-religioso. A manera de hipotesis planteo que:

4) Entre las patambenas la digmidad e identidad como carguera es mas valorada que la

de artesana, ya que las repercusiones de no cumplir con un cargo son mayores que

las de ser una "buena" artesana.
Como tesis de maestria, llevé a cabo un estudio sobre la alfareria de Patamban entre 1988 a 1990.
Me interesaba explicar el disimil desarrollo de las relaciones capitalistas al interior de cinco tipos
de unidades productoras que distingui. Aunque contaba con una vasta informacion sobre la
produccion y el comercio artesanal de Patamban, no me habia adentrado en un tema que siempre
consideré interesante: los problemas a los que se enfrentan las artesanas en la produccion y el
comercio. Del grupo de artesanas con las que hice mi tesis, 28 son productoras endeudadas que
representaron el 18,5% de los cinco distintos tipos que clasifiqué. De éstas, he establecido buenas
relaciones con 20 quienes me ayudaron a identificar sus problemas y a buscar posibles soluciones.

En este trabajo, presentaré el caso de algunas de ellas y por razones éticas ocuparé otros nombres

en lugar de los ongmales. -



Descripcion de Patamban

Patamban es una comunidad que en términos juridico-administrativos se le considera
tenencia y pertenece a la cabecera municipal de Tangancicuaro. Se encuentra al sur de la ciudad
de Zamora a aproximadamente 42 kilometros.(Ver mapa en el anexo). En términos culturales,
geograficos y socioeconomicos pertenece a la region conocida como la Meseta Tarasca que se
distingue por ser predominantemente indigena y contar con una gran variedad de nichos
ecologicos que han permitido la multiplicidad de actividades econdmicas, vinculadas en su
mayoria a la explotacion del medio ambiente. Conserva algunos patrones de conducta purépecha
mas el idioma que se habla es el espaiol. Patamban ha destacado por los cultivos de trigo, la
madera y la loza.

Segun el censo del IMSS Coplamar, en 1989 la poblacion total era de 7922 habitantes )
Patamban tiene 10,500 hectareas clasificadas en: tierras de comunidad que constituyen la mayoria
y terrenos cn propiedad privada. Se cultiva pringipalmente maiz para el autoconsumo y trigo
como cultivo comercial.

Por tradicion los campesinos-artesanos no se ocupan en una sola actividad economica.
Actualmente una de las mas importantes es la agricultura para el autoconsumo y comercial. Otras
ocupaciones son: la artesania, la explotacion de la madera y la busqueda de ingresos, via la
migracion. Por Gltimo, por ser las menos recurridas, la panaderia, la ganaderia y el comercio.

En el estudio que realicé entre 1989-1991 sobre la alfareria de Patamban, encontré que la
artesania tendia a estar relacionada de manera complementaria con la agricultura - de autoabasto y
comercial- asi como con la migracion. Cabe aclarar que a partir de los noventas la explotacion de
la madera cobro una gran importancia y, en cambio, la agricultura comercial decayo notoriamente.

Pese a algunas reminiscencias culturales purépechas y al relativo aislamiento geografico
del pueblo, Patamban ha experimentado una serie de cambios macro economicos y sociales de
gran impacto en la vida economica. Esto ha conducido a una mayor diferenciacion
socioecondémica y productiva entre los habitantes que se manifiesta en la gran heterogencidad de
artesanas y agricultores.

1) A partir de la década de los sesenta se amplio el sistema de comunicacion y transporte,
hecho que permitio una mayor injerencia de los programas de apoyo artesanal en el desarrollo de

la produccion y el comercio de la loza.

P A mi parccer csta cifra ¢s muy exagerada porque yo calculo que de las 1150 familias registradas
que cn promedio tienen unos 3 hijos scrian 5750 habitantes. Lo inexacto del censo se debe a problemas del
levantaniento v a que la migracion no facilita ¢l conteo del total de pobladores.
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2) Con la mayor comunicacion de la comunidad al mundo exterior, se facilito el acceso a
intermediarivs interesados en explotar los articulos artesanales y agricolas de los patambeiios.

3) Asi también incremento la tendencia a buscar ingresos por medio de actividades
economicas remuneradas desempefiadas fuera de la comunidad, via la migracion.

4) La migracion y la mayor tnjerencia de las instituciones en la produccion y el comercio
artesanales han jugado un papel crucial en los cambios en la importancia de la alfareria como
fuente de ingresos. La migracion ha proporcionado mas ingresos a las familias, lo que ha
posibilitado que las artesanas tengan mas dinero para invertir en la produccion y el comercio
artesanal. Los "apoyos" institucionales, como el de la Casa de las Artesanias, han promovido
nuevos sitios para la venta. Esto ha permitido la ampliacion de la gama de consumidores y
posibles intermediarios comerciales.

5) El mayor contacto de Patamban con el mundo exterior aunado a la fuerte migracion han
fomentado cambios en algunas pautas de conducta y valores tipicos de los campesinos-artesanos.
Asi, se nota que algunos jovenes no tienen interés en continuar con la alfareria como fuente de
ingresos. Ciertas muchachas no quieren seguir con la vestimenta tradicional, ni seguir con los
patrones de residencia patrilocal. Desean ser mas libres de la familia politica y tener mas libertad
para planificar su familia. En una palabra, en Patamban los jévenes estan replanteandose los roles
y funciones que debe asumir un hombre a diferencia de una mujer. Esto tiene un impacto en la
organizacion del trabajo; posiblemente en un futuro se afadiran nuevos criterios para dividir las
actividades economicas que desempenan los miembros de la unidad.

Los cambios macroeconomicos y macrosocioculturales han tenido tal impacto que
actualmente en Patamban existe una gran variedad de artesanas. Antes de los sesenta, las
productoras tenian menos posibilidades para la venta directa de su loza y menores ganancias.
Carecian de apoyos crediticios institucionales y no contaban con ingresos de otros miembros que
desempeiiaban trabajos extralocales. Esto no facilitaba que las productoras tuvieran un fondo
suficiente y constante para expandir su produccion y el comercio de su loza. Ahora existen mas
artesanas que cuentan con dinero para poder ocupan otras artesanas que les ayuden a trabajar la
loza, o bien comprar loza cruda asi como también comprar la loza cocida "al tiempo".

El hecho de que ahora algunas productoras cuenten con un fondo mayor para invertir en la
loza ha "beneficiado” a las otras productoras que, de por si, tenian problemas para mantener su
produccion: ahora éstas tienen mas posibilidades de que alguien les contrate o compre su loza
cruda (ya sea al contado o al tiempo) y su loza cocida "al tiempo". Claro esta, el "beneficio” es
aparente porque esta disimil posibilidad de invertir en la loza ha ayudado a aquellas artesanas con
mejores condiciones productivas. En cambio, las artesanas que ya tenian problemas encontraron
otras formas de mantenerse ocupadas marginalmente en la produccion alfarera. Esta ayuda
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paliativa las ha conducido a un estado de endeudamicnto del cual dificilmente pueden salir. Sin
embargo, cn este proyecto nos interesa hallar soluciones para que lo logren.

Las mujeres endeudadas tienen mayor arraigo a la vida comunal y a la logica economica
enfocada en la autosubsistencia. Al carecer de recursos economicos para buscar trabajos
extralocales, resienten de manera mas significativa los obstaculos de tipo sociocultural que les
limitan la expansion de su produccion y comercio artesanal.

Para poder estudiar el ciclo del endeudamiento en el que se encuentran inmersas algunas
artesanas patambenas, primero distinguiré claramente las caracteristicas productivas y comerciales
exclusivas de las artesanas endeudadas. Después resaltaré las diferencias al interior del grupo de
estas productoras, lo que me permitira sefialar mas obstaculos asi como posibles soluciones. Para
lograr estos objetivos, tomaré en consideracion el impacto que tiene el traslape de roles que
asume la mujer en la sociedad patambenia y la importancia que han tenido los cambios
macroeconomicos en la continuidad de la mujer en la alfareria. Abordar el traslape de roles y
funciones en los que estan inmersas las artesanas me ha llevado necesariamente a tomar una
perspectiva de género que me permita profundizar sobre la importancia que tiene la distinta
posicion social y economica de la mujer frente al hombre y el efecto que dicha diferencia tiene en
en la toma de decisiones de las productoras. Por medio de esta perspectiva, podreé ademas sugerir
(en basc a mis actuales observaciones empiricas) como la introduccion de nuevos valores afectara
las relaciones intergénero e intergeneracionales. A su vez, estos hechos tendran un impacto claro

en la importancia de la alfareria como fuente de ingresos y oficio femenino.

Reflexion metodologica

Del grupo de las 20 artesanas que clegi, cuento con datos personales y otros relacionados
con su produccion y comercio de la loza, vertidos en una base de datos. Por medio de entrevistas,
me fue posible obtener mayor informacion sobre sus relaciones de endeudamiento con las
productoras mas holgadas.

A fin de ahondar en la problematica artesanal, me di cuenta que para obtener informacion
sobre el impacto del traslape de roles de la mujer en la produccion artesanal era necesario
investigar mas sobre el entorno familiar y la vida cotidiana de las artesanas endeudadas. Esta
informacion debio observarse por medio de mui participacion en las actividades diarias de las
alfareras. Se trata de datos que dificilmente se podian obtener en entrevistas, resultan tan obvias
las preguntas para las productoras que les es dificil reflexionar sobre lo que se les pregunta. O
bien se trata de datos que, de no ser presenciados, yo ignoraria su existencia y solo siendo
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observados posteriormente podria plantear preguntas al respecto. Ademas, cierto tipo de
informacion resulta embarazoso preguntarla porque las artesanas se mortifican: por ejemplo,
sobre los ingresos y las relaciones conyugales.

Bajo una perspectiva de género me fue posible analizar las relaciones sociales a través de
las cuales se diferencia lo idoneamente concebido como femenino de lo masculino en la sociedad
patambena. Desde este enfoque, me percaté de la existencia de espacios de interaccion entre
géneros que a simple vista resultaban dificiles de distinguir.

Como mi estudio se centra en la organizacion del trabajo en torno a la produccion
artesanal le di preferencia a los espacios de interaccion al interior de la unidad doméstica. Pude
comprender la complementariedad de roles y funciones de la mujer al interior de la unidad en sus
papeles reproductores, como el de ser madre y esposa, y en su rol productivo como artesana.

Mediante el enfoque de género analicé otro espacio de interaccion en este estudio: entre
las distintas unidades productoras. Al respecto destaqué las relaciones de ayuda y explotacion
entre artesanas de distintas unidades.

Por ultimo abordé el espacio de interaccion entre la unidad doméstica y la comunidad.
Primero distingui qué funciones y roles debe cumplir una patambefia como integrante de su
comunidad para después centrarme en aquellos que tenian alguna relevancia en la organizacion del
trabajo y la produccion artesanal. Descubri que el papel de la mujer en la vida religiosa era muy
importante. Fue sorprendente encontrar que, pese al estado de precariedad bajo el que viven y
producen, algunas artesanas endeudadas prefieren abandonar temporalmente la produccion de la
loza para atender sus obligaciones religiosas.

La perspectiva de género me ayudo a detectar y analizar el conflicto y la competencia
entre géneros. Me centré en aquellos problemas entre mujeres al interior de una misma unidad y
entre artesanas de diferentes unidades productoras.

Si bien me centraré en estudiar mujeres (artesanas endeudadas) y sus problemas en su
actividad economica, es imposible que entienda las limitantes a las que se enfrentan sin conocer el
papel que el hombre tiene en la creacion y fomento de dichas limitantes. Ya vimos las razones por
las cuales la produccion alfarera tiende a ser una actividad predominantemente femenina. Ahora,
la perspectiva de género arrojara luz sobre los factores que intervienen para que el trabajo
artesanal en Patamban dificilmente pueda realizarse fuera del ambito doméstico asi como factores
que frenan el desarrollo comercial de la loza.

La perspectiva de género me permite interrelacionar la situacion de género con la variable
de clase socioeconomica, precisamente, tan fusionada en el caso de las artesanas endeudadas; en
donde notoriamente la tendencia a que una artesana con mayores ventajas explote a otra va
acompanada de una discriminacion socioeconomica.
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LA MUJER EN LA PRODUCCION ALFARERA

Traslape de papeles de la mujer patambeiia v su efecto en las decisiones respecto a la alfareria

A lo largo del ciclo vital del grupo doméstico las condiciones sociodemograficas y
economicas van cambiando. Esto se refleja en las modificaciones de la estructura familiar que una
unidad experimenta en un momento dado. Asi por ejemplo, en cierta etapa la estructura familiar
es nuclear, en la que hay un gran nimero de dependientes - niilos y ancianos que requieran ser
sostenidos -por un numero igual o menor integrantes que son econdémicamente activos. Pasan
unos anos y aquellos nifios ya puberes comienzan a ayudar y de adolescentes tienen la obligacion
de hacerlo. De este modo, el numero de dependientes disminuye, quedan solo los viejos, y todos
en la unidad son productivos. Asi sucesivamente, a lo largo de la vida, las necesidades a cubrir al
interior de la unidad cambian como también las maneras de poder satisfacerlas.

Conforme la estructura familiar de la unidad cambia los roles y las funciones de la mujer se
tienen que ajustar. Asi en algunas estructuras los papeles de la mujer son multiples y muy
absorbentes. Bajo otra estructura quizas los roles de la mujer sean menos y su situacion como jefa
de la familia sea mas holgada.

La mujer patambenia debe desempenar bien su papel de madre y esposa no solo por el
bienestar y la armonia familiar, sino porque la mujer es el pilar de la unidad dom¢stica como
unidad de consumo y produccion. Sobre la mujer recae no solo el cumplimiento de su propio
trabajo; de ella depende que el resto de los integrantes de la unidad sean en el futuro personas
productivas y educadas bajo los canones patambefios. A la mujer desde pequena se le inculca la
responsabilidad de mantener la unidad de tal mancra que sean satisfechas las necesidades
reproductivas y productivas de los miembros que la integran.

En Patamban, como en muchas comunidades de campesinos- artesanos, la reciprocidad
(en términos de bienes y servicios) entre las distintas unidades domésticas es muy importante para
la cohesion social de la comunidad. La mujer patambeia suele ser la que mas participa en las
festividades profanas y religiosas a traves de las cuales se expresa la tradicion, se fortalecen las
relaciones interpersonales y se logra la continuidad de la comunidad como tal. La mujer asume la
responsabilidad de llevar a cabo las festividades familiares relacionadas con los ritos de iniciacion
de la vida social (bautizo, primera comunion, boda, etc). Ademas toma parte, ya sea como
organizadora o bien ayudando a las responsables directas, en las festividades que implica un cargo
religioso. Para asumir un cargo la mujer debe estar casada porque el esposo debe encargarse de
otras tareas y responsabilidades. Tambicn existen una serie de cargos menores que pueden asumir

mujeres solteras.



El papel de la mujer al interior de la unidad y en la sociedad es tan absorbente que
frecuentemente interrumpe su trabajo artesanal por compromisos familiares y/o comunales. No
falta que algun hijo se enferme o que una comadre solicite a su compaiiera artesana que la ayude
con tal tarea del cargo a cierta imagen. Cuando estas circunstancias se presentan, la mujer ticne
que decidir entre dejar la loza por un tiempo o bien ver quién de las mujeres de su casa puede
asumir la responsabilidad de continuar la produccion o llevar a cabo la venta. La decision final
depende de las prioridades tanto de la mujer como de los intereses de los miembros que la
constituyen para evitar conflictos al interior de la unidad que la pongan en peligro como unidad de
consumo y produccion.

Otra solucion para no interrumpir la produccion es recurrir a las estrategias productivas de
comprar fuerza de trabajo y/o loza cruda. Mas este no es el caso de las artesanas endeudadas.
Mas bien las endeudadas les solucionan los problemas de las productoras con mayores ventajas
(como la interrupcion de su produccion por el mmpacto de las inclemencias, algun compromiso
social, etc.) v

Llama la atencion el hecho de que siendo las artesanas endeudadas las que menores
recursos tienen, frecuentemente estén involucradas en cargos religiosos que son muy costosos.
Las artesanas endeudadas estan comprometidas a ayudar no solo por los lazos de parentesco, sino
porque es probable que alguna carguera sca la que le compre la loza cruda o la ocupe para hacer
loza. Asi por ejemplo, una artesana que sea carguera le va a pedir a la endeudada quc la ayude a
preparar la comida para el dia de la fiesta de la imagen. A cambio de que le ayude, la artesana le
invitara unos tragos de charanda, le ofrecera de comer y, muy importante, en funcion de lo que
ayude le dara de los alimentos que se preparen para convidar a integrantes de su unidad. Ademas
le proporcionara un adelanto por su fuerza de trabajo y/o la compra de loza cruda por mas
numero de docenas que el acostumbrado y/o le dara un precio mejor por las piezas crudas.

A la artesana endeudada le atrae la oferta, aunque sabe que ayudar a cocwnar le quita
mucho tiempo, se cansa y (lo peor) deja de hacer loza. Mas no puede negarse a ayudar porque
antes que nada hay que celebrar al santo, si no, "pucde enojarse y hay que agradecer sus
bendiciones". En segundo lugar, no puede dejar de ayudar a la artesana carguera que acostumbra
comprarle loza cruda o bien ocuparla para hacer loza,; ya que significa poner en riesgo la relacion
con una clienta.

El prestigio que una mujer patambeiia puede obtener como artesana es grande mas no
fundamental porque las repercusiones de no cumplir adecuadamente con un cargo son mayores
que las de no ser buena artesana. No sucede asi con el rol que la mujer debe desempeiiar como
esposa y madre porque de no cumplir como se espera, es sefialada, se le niega todo apoyo y se le
asigna en una posicion desventajosa. Asi por ejemplo, si una patambefa reconocida por las ollas
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que hace de repente decide abandonar a su esposo porque la maltrata y unirse con otro hombre,
pone en peligro su prestigio como productora. La censura social por no haber "aguantado" los
malos tratos del esposo y (lo peor) haber aceptado a otro hombre sin casarse ni por lo civil la
desacredita ante la sociedad local; aunque asi se esmere en la alfareria, no faltara quien la
desprecie y se encargue de hablar de ella para perjudicarla. Sobran las artesanas "envidiosas" que
aprovechan la situacion de la compaiiera (de vivir en union libre) para dar lugar a dudar tanto de
su reputacion como de su trabajo artesanal.

El trabajo artesanal tiene que acoplarse al desempeno de otras obligaciones que tienen una
disimil importancia al interior de cada unidad. Asi, por ejemplo las mujeres aprenden a interrumpir
el trabajo artesanal para dar de comer a los miembros de su unidad cuando llegan de la escuela o
del trabajo.

Entre las familias de las artesanas endeudadas, como la agricultura para ¢l autoconsumo es
tan importante, durante ¢l arduo periodo de trabajo agricola es comun que interrumpan la
produccion dc la loza para ir a ayudar en las faenas que requiere el cultivo del maiz.

Las mujeres aprenden a improvisar. Asi, si una artesana que principalmente vivia de la
agricultura de repente se queda viuda tendra encontrar algun hombre -pariente preferentemente-

2 5 bien para quitarse de problemas rentar el pedazo. Ademas de que

le trabaje las tierras a medias
la agricultura es un trabajo masculino, delegando el trabajo agricola tiene mas tiempo para
ocuparse en la alfareria. Aun cuando otros roles y funciones de la mujer son prioritarios a los de
una artesana, el ser una buena alfarera "sirve para valerse de algo”, como acostumbran decir las
productoras y otras lo asumen como "un destino" incambiable.
Entre los muchachos que desean casarse, las madres les aconsejan que se fijen si la joven es bucna
para los quehaceres y para hacer loza. Cualquier artesana que quede viuda o abandonada tiene
manera de "defenderse" en la vida y sacar adelante a su familia. Incluso entre varias familias
encontr¢ que los miembros que la integraban confiaban en ser sostenidos y mejorar su nivel de
vida por medio de la alfareria. No falta alguien que comente que "fulano vive de lo que su mujer
trabaja de la loza y €l asiste asi nada mas de flojo".

En conclusion, ser artesana es un papel que se afiade a todos los roles que la mujer asume:
esposa, madre, reproductora de la unidad doméstica. En consecuencia, su papel de artesana se
amolda a sus demas obligaciones y no a la inversa. Este hecho es de suma trascendencia. En gran

medida los programas de apoyo artesanal han fracasado en Patamban por no tomar en cuenta la

2 Trabajar a "medias” cn ¢l campo significa que el dueiio del terreno pone la ticrra y la semilla para
sembrar solo la mitad. Aquel que acepta trabajar a medias pone la semilla de su parte y todo ¢l trabajo para
sembrar v cultivar todo a cambio de que le prestaron la ticrra para trabajar.
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multiplicidad de roles y funciones de la mujer para la reproduccion de la unidad doméstica. Pasan
por alto el papel de la mujer como sujeto organizador de las festividades que fortalecen las redes
de relaciones sociales y contribuyen a la cohesion social.

Los promotores de dichos programas no comprenden cOmo una artesana interrumpe su
produccion -pese a que se le brindo cierto apoyo- por cumplir algun compromiso familiar o
comunitario. Los programas piensan solo en las funciones productoras de las artesanas y hacen
caso omiso de sus papeles reproductores. Este error no permite a los promotores percatarse de la
fusion de funciones. Mientras esto sea asi, no habra apoyo que perduré a largo plazo y menos que

replantee la tradicional forma de producir la loza.

La rutina diaria y el trabajo artesanal

hora del dia actividad del hogar actividad artesanal
6:00 AM Moler el maiz para las
tortillas.
7.00 AM El desayuno. Nifios a la

escuela y hombres al campo.

8:00 AM Asear y prever lo de la
comida.
9:00 AM Aseo y preparacion para

trabajar la loza.
10:00a 1:00 P.M Horas de trabajo artesanal,

preferentemente S¢

manufactura.
1:00a4.00 PM Preparacion de alimentos.
Comida y
sobremesa/descanso.de una
hora.
400a7.:00PM Trabajo alfarero y

generalmente se arregla lo

que se hizo en el dia.
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Roles y funciones de la mujer: el caso de las artesanas endeudadas

La mujer patambeiia puede adquirir un gran prestigio como artesana siempre y cuando
logre ser autosuficiente en su produccion. Esto implica que la productora debe ser capaz de juntar
el dinero necesario para cubrir los costos de la produccion de su loza. Debe contar con el apoyo
de los integrantes de su unidad en el trabajo artesanal; ya sea que tomen parte directamente en el
desempeiio de alguna fase del proceso productivo de la loza o bien en alguna tarea vinculada a la

produccion.

La division del trabajo artesanal por sexo en Patamban

SeX0 extraccion molida | preparacion suministro preparacion preparacion
del barro del del barro de lena de la greta de las pinturas
barro '
mujer X X X
hombre X X X X

La division de las fases del proceso productivo de la loza por sexo en Patamban

SeX0 hacer alisar y/o [ bordear | pintar engretar | organizar | horneada
raspar el horno

mujer 87% 89% 93% 90 % 95% 78 % 8.%

hombre 13% 11% 7% 10% 5% 22% 92%

Nota: ¢stos porcentajes los obtuve de mi primera investigacion sobre la alfarcria en Patamban. Los calculé sobre un
total de 54 unidades productoras de las cuales 18 cran endeudadas y ¢l resto sc distribuve entre productoras de

cuatro distintos tipos de unidadcs.

Las artesanas ademas adquicren prestigio social por su destreza en la ejecucion de las
fases que integran el proceso productivo lo cual se refleja en la calidad de los articulos. También
se reconoce cuando una artesana sabe organizar el trabajo artesanal al interior de la unidad
domestica, hecho que se manifiesta en la regularidad de los entregos de loza y en su habilidad para
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incrementar la produccion cuando asi lo juzgue necesario de acuerdo a la demanda de la loza en el
mercado.

Las artesanas endeudadas se les distinguen por los conocimientos que tienen del proceso
productivo; en ocasiones concursan con alguna pieza y ganan. Las otras artesanas reconocen sus
habilidades mas siempre las categorizan como personas necesitadas.

Las artesanas endeudadas dificilmente tienen un monto monetario para costear los gastos
de produccion y no pueden salir a vender su loza fuera del pueblo. En primer lugar, suelen tener
comprometida la loza con algun intermediario (productor o no) quien les otorgo cierto adelanto.
En segundo lugar, es costoso salir a vender; se necesita cierta experiencia y contar con amistades
en los sitios a donde se llega para poder solicitar ayuda para trasnochar y otras necesidades. En
tercer lugar, una artesana endeudada muy frecuentemente tiene que ayudar directamente en las
labores agricolas o bien estar al pendiente de que no les falte nada a los hombres que se iran a
trabajar al campo.

Entre las artesanas no endeudadas es mas comun que la alfareria sea una fuente de
ingresos tan o mas importante que otras ocupaciones. En cambio, en el caso de las artesanas
endeudadas la alfareria tiende a ser una actividad complementaria cuya continuidad depende del
arraigo familiar a la tradicion del oficio. Entre las familias que durante mas de una generacion se
ha trabajado la loza, es mas comun que se continie en el oficio; mientras que entre los hogares
donde la artesania no ha sido una ocupacion que se extienda mas alla de una generacion es mayor
la tendencia a abandonar la actividad. Claro esta, la continuacion de una arraigada tradicion de
practicar la alfareria como oficio es mas factible entre las unidades en donde abunda la fuerza de
trabajo femenina. Es ain mas probable que el oficio se continue entre los hogares donde abunda la
mano de obra femenina trazada por lazos consanguineos de madre a hija que entre las familias
donde la ocupacion se adquirio por medio del parientes politicos. Es decir, cuando la artesana se
consolido o inicio como tal por medio de la socializacion de la nuera como un miembro mas del
grupo domeéstico de su marido es menos propensa a continuar en el oficio. Por ultimo, un factor
muy importante en la constinuidad de la alfareria como oficio es la necesidad que tenga la familia
de recurrir a esta ocupacion como fuente de ingresos complementaria.

En Patamban los artesanas tienen una vision economica que oscila entre una economia
enfocada en el autoabasto y una lucrativa mas acorde con el sistema economico dominante.

En el caso de las artesanas endeudadas, la alfareria es como las otras actividades: una
ocupacion que debe garantizar la reproduccion del grupo domestico. Las artesanas endeudadas
producen loza para obtener dinero que les permita adquirir otros bienes para satisfacer sus
necesidades basicas. En parte, por eso su produccion es muy limitada.

A través de las relaciones de endeudamiento es que logran mantenerse ocupadas en la
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produccion artesanal. Debido a la precaria situacion economica bajo la que producen y dada la
importancia secundaria que le atribuyen a la alfareria frente a la agricultura, las alfareras
endeudadas no se preocupan por mantener una produccion constante a lo largo del afio.

Por lo general el ritmo de produccion de las artesanas endeudadas fluctua mucho no solo
en funcion del acceso al dinero para costear la produccion. También varia en funcion de las
labores agricolas donde interviene la mujer ya sea desempefiando alguna faena o bien atendiendo a
los hombres de su unidad para que puedan irse al campo: prepararles el almuerzo, esperarlos a
comer o llevar al campo los alimentos, etc.

Dada la precariedad de las condiciones de produccion, las artesanas endeudadas
dificilmente pueden contrarrestar los efectos de las inclemencias en la continuidad de las fases del
proceso productivo. Cuando hay exceso de humedad las otras artesanas optan por hacer mas
moldes o bien ocupan mano de obra y/o compran loza cruda. En cambio, las endeudadas
aprovechan la oferta que tienen para vender su loza cruda y su fuerza de trabajo a aquellas
artesanas que lo solicitan. .

La division de las fases del proceso productivo de Ia loza por sexo en Patamban: el caso de las

artesanas endeudadas

SCXO0 hacer alisar y/o | bordcar pintar cngretar organizar | horncada
raspar cl
horno
mujcr 95% 95% 95% casli no casi no no no
hombre 5% 5% 5% no 1no no no

La division del trabajo artesanal por sexo en Patamban: el caso de las artesanas endeudadas

SCXO extraccion molida preparacion | suministro | preparacion | preparacion
del barro del barro del barro dc leia de la greta dc las
pinturas
mujer ledacl la la endeudada | no rara vez sc rara vez se
barro la que | cndeudada | lorecibecya | participala | ocupan ocupa
la ocupa lo recibe preparado de | endeudada | endeudadas endeudada
molidode la | laquela para engretar | para pintar
que la ocupa
ocupa
hombre X X X X X X
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La loza que producen las artesanas endeudadas es la de charanda y de ahumar, o sea
enseres de cocina. La calidad de las piezas varia mucho. Si bien es cierto que con dificultades
pueden comprar el material para decorar las piezas, tienen mucha experiencia en el desempefio de
las fases del proceso productivo; trabajan muchas veces no solo para su propia unidad productora
SINO para varias.

Una de las estrategias mas exitosas a las que han recurrido las artesanas endeudadas para
mantenerse activas en la alfareria ha sido la venta de su fuerza de trabajo y/o su loza cruda. La
primera estrategia tiene como antecedente el trabajar la loza a medias. La artesana mas necesitada
ofrecia su fuerza de trabajo para manufacturar la loza de ella y de una compaiiera, quien le daba el
barro y los moldes para hacer la loza y a cambio de la manufactura de la loza le pagaba con la
coccion de las piezas. Una vez quemada la loza se repartia entre las dos artesanas y cada una
costeaba los gastos para la decoracion y se encargaba de llevar a cabo ésta fase. En esta practica
la artesana que hacia toda la loza llevaba la peor parte porque manufacturar las piezas implica
mayor esfuerzo que la coccion de las mismas. .

La practica de trabajar la loza a medias se traduce en la venta de la fuerza de trabajo de la
productora mas necesitada, la encargada de la manufactura de las piezas. Actualmente algunas
artesanas endeudadas acostumbran vender su fuerza de trabajo para manufacturar la loza de otra
productora3 . Se les paga entre 15 y 20 nuevos pesos por dia. Se supone que en una jornada de
cinco horas en la manana y unas dos o tres en la tarde la artesana endeudada tiene que hacer
cierto numero de piezas de determinado tamaio, o sea que recibe un pago a destajo. Ademas de
los 15 0 20 nuevos pesos la artesana endeudada tiene derecho a recibir de la que la contrata por lo
menos dos alimentos como parte del pago.

Otra estrategia que adoptan las artesanas endeudadas para mantenerse en la produccion
artesanal es la venta de la loza cruda. De esta manera, la alfarera unicamente manufactura la pieza

y asi evita tener que costear el material para acabarla. Ademas no tiene que esperar a que la picza

3Existc tambicn la ocupacion de artesanas para pintar v engretar la loza pero cstas fases cstan mas
restringidas para llevarlas a cabo a través de la venta de mano de obra. La razon cs que las productoras que
recurren a las estrategias productivas, de comprar loza cruda o bien ocupar mano de obra, no quieren
arricsgar que sus piczas ya manufacturadas las echen a perder en la pmtura o cngretada. Cuando una
productora de loza dc ahumar desea iniciar a hacer loza vidriada v tiene recursos para hacerlo solicita a
una artesana (no nccesariamente endeudada) que le ensciic a engretar y pintar y que a cambio le pagara ¢l
dia de trabajo. O bien hay productoras que durante aios fucron dicstras ¢n la produccion artesanal y de
repente su situacion sociocconomica cambio mucho se ven en la necesidad de vender su fucrza de trabajo v
ofreccen ayudar en la engretada o pintada de la loza porque estan scguras de no cchar a perder la loza de
aquella artesana que les ofrezca pagarles por ayudarla a pintar o engretar.
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esté terminada para recibir el pago. Recuérdese que les urge a las endeudadas obtener el dinero de
inmediato.

En resumen su fuerza de trabajo y loza cruda les permiten a las artesanas endeudadas
mantenerse ocupadas en la alfareria y evitar los gastos del resto de las fases del proceso
productivo. Ademas, para aquellas productoras que no cuentan con el apoyo masculino para las
tareas asignadas a los hombres en el quehacer artesanal (como por ejemplo la coccion), la venta
de la loza cruda o de la fuerza de trabajo a otra unidad productora son buenas soluciones.

Las endeudadas, ademas de ser quienes mas necesitan el apoyo de alguna institucion para
salir de su ciclo de endeudamiento, juegan un papel esencial para el resto de las artesanas
patambefias. Proveen fuerza de trabajo en los casos donde se busca diversificar la produccion o
bien bajo circunstancias dificiles por las que suelen pasar las mujeres (como por ejemplo un
embarazo o un cargo religioso) que no permiten a la productora seguir trabajando. Una solucion
es buscar a otra que lo haga.

El exceso de humedad y sequia tienden a retardar la secuencia entre las tases del proceso
productivo y una manera de contrarrestar este efecto ¢s ocupar mano de obra o bien comprar la
loza cruda. Las artesanas que compran loza cruda y mano de obra obtienen grandes ventajas al
cntablar relaciones de endeudamiento con las artesanas que proveen estos servicios. Primero,
pagan muy poco y aumentan notoriamente el volumen y variedad de las piezas que venden. En
segundo lugar, el mantener en estado de endeudamiento a otra productora les garantiza un
suministro de loza.

Las productoras han jugado un papel clave en el surgimiento y multiplicacion de
productoras-intermediarias. Las que acostumbran revender la loza de otras artesanas (por ejemplo
la de las endeudadas) aumentan sus ganancias si la compran "al tiempo"; porque invierten poco en
la loza y de todos modos la venden al mismo precio que si ellas la hubieran hecho. Las
endeudadas venden la loza cocida mas barata, lo que ha permitido que productoras-intermediarias
carentes de un capital para iniciarse como acaparadoras puedan empezar la actividad con poco
dinero, comprando loza a las endeudadas.

Las relaciones productivas y comerciales entre las artesanas endeudadas y las que tienen
mayores recursos suelen establecerse en base a la red de relaciones de amistad y parentesco. Asi,
las limitantes a las que se enfrentan las endeudadas se aminoran si cuentan con alguna comadre
que les preste dinero o les compre su loza cruda.

El hecho de que las relaciones entre las endeudadas y las otras artesanas estén cruzadas
por relaciones de parentesco y amistad ha temido como consecuencia una ampliacion de los
espacios de interaccion entre unas artesanas y otras.

En los nuevos espacios, asi como se gestan relaciones de complementariedad, también se
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da lugar al contlicto y la competencia entre hombres y mujeres asi como entre mujeres de una
unidad de artesanas endeudadas con una unidad de productoras de otro tipo.

De mi estudio sobre la alfareria de los cinco tipos de productoras, en este solo tomaré en
consideracion a las productoras con las que mas interactuan con las endeudadas: las artesanas de
las unidades mixtas cotidianas %, Se caracterizan por ocupar tanto mano de obra familiar como
extrafamiliar remunerada -precisamente de las artesanas endeudadas. Trabajan loza de ahumar,
charanda y algunas producen verde de muy baja calidad.  Estas artesanas cuentan con un
dinero seguro para costear los gastos de elaboracion”. Su produccion artesanal esta enfocada no
solo en obtener ingresos para adquirir otros bienes de consumo. Buscan ganancias que les
permitan mejorar su nivel de vida y no solo reinvertir en la produccion sino en la medida de lo
posible diversificarla. Son productoras con una gran capacidad de decision sobre la forma de
vender la loza. Suclen comercializarla fuera del pueblo, pero cuando tienen algun impedimento
para salir, pueden almacenarla o bien venderla a los intermediarios locales al contado. También
acostumbran venderla a los acaparadores foraneos si les convicne el volumen que les compran y
desde luego el precio.

Son productoras que recurren a las estrategias productivas de comprar fuerza de trabajo o
loza cruda de las artesanas endeudadas por distintos motivos. En ocasiones algun cargo religioso
les impide hacer loza temporalmente. O bien estan ocupadas en alguna otra actividad econémica.
Pero mas que nada lo hacen con el objetivo de diversificar su produccion: aumentar la variedad y
volumen de piczas que se puede ofrecer en el mercado.

Las artesanas de las unidades mixtas cotidianas se relacionan con productoras cuyas
condiciones productivas y comerciales son muy distintas a las suyas: las endeudadas. Ocupan un
lugar muy importante en los cambios técnicos y organizativos de las produccion. En una palabra
son agentes de cambio en la alfareria.

Las artesanas de las unidades mixtas cotidianas y las endeudadas son el crisol de la gran
variedad de relaciones de complementariedad, competencia y conflicto que s¢ entretejen entre las

distintas categorias de artesanas en Patamban.

4 Moctezuma, Patricia  La produccion y el comercio de la alfareria de Patamban y Zipiajo: un
estudio comparativo de la especializacion en el proceso productive de la loza. (Borrador de tesis de
macstria, Centro de Estudios Antropologicos) Zamora, El Colegio de Michoacan, 1995.

3 Las patambeiias suclen llamar “ ¢l principal” a la suma de dincro que puede tener varios destinos, asi
por cjemplo: la loza, comprar ropa, algin pasco o emergencia. Mientras que las productoras mixtas
cuentan con ¢l "principal”, las endeudadas carecen de cllo.
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Las artesanas endeudadas y su relacion con las productoras de las unidades mixtas cotidianas

La relacion de interdependencia asimétrica que guardan las artesanas de las unidades
mixtas cotidianas y las endeudadas nos retleja la gama de visualizar y asumir las oportunidades de
produccion y venta que se les presentan a las productoras.

Al respecto, nos interesa el caso de las endeudadas. Si bien tienen cierta conscientizacion
de la explotacion de la cual son objeto por parte de las artesanas mixtas, paralelamente reconocen
que si no fuera por la loza cruda y la ocupacion de su fuerza de trabajo que les pagan por medio
de adelantos no podrian mantenerse activas en la produccion artesanal.

La interrelacion entre artesanas endeudadas y las mixtas corriente ha tenido un impacto en
el aumento al acceso de la venta directa de la loza en el mercado.

Las productoras mixtas ademas de poder comprar loza cocida barata a las endeudadas e
iniciarse en la actividad comercial también han podido ampliar su gama de consumidores.
Estratégicamente las mixtas compran a las endeudadas la loza de otro tipo del que ellas trabajan o
bien del mismo tipo, pero distintas piezas. Asi por ejemplo, una mixta hace ollas y cazuelas de
ahumar y le compra a la endeudada jarros también de ahumar. O bien la mixta hace de ahumar y
compra a las endeudadas que trabajan la charanda.

Asi mediante la estrategia comercial de comprarles a las endeudadas, la artesana mixta sin
complicarse en llevar a cabo dos procesos productivos distintos (el de ahumar y el de charanda)
puede ofrecer en el mercado mas variedad, sin aumentar costos de produccion e invirtiendo muy
poco en el comercio.

Actualmente no se puede pasar por alto la importancia que tienen las artesanas
endeudadas en la produccion y el comercio de algunas unidades mixtas.

Uno de los fendmenos macroecondomicos que jugo un papel muy importante para que las
artesanas mixtas tuvieran recursos para recurrir a las estrategias productivas y comerciales que les
abastecen las productoras endeudadas ha sido, sin lugar a dudas, la migracion. La busqueda de
trabajo extralocal asalariado - via la migracion- permitio el aumento del dinero destinado a la
produccion artesanal entre algunas artesanas mixtas.

La migracion ha conducido a dos tendencias respecto a la continuacion de la alfareria
como oficio:

1) Entre algunas unidades los ingresos obtenidos extralocalmente se han invertido en
la alfareria y se ha fortalecido su importancia como actividad economica.
2) En otros casos las actividades economicas extralocales han venido a desplazar a

las locales a veces de manera temporal y otras de forma permanente.
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En el caso de las artesanas mixtas predomina la tendencia a invertir en la alfareria y no
abandonarla y, si acaso, relegarla a un plano secundario. O bien todo lo contrario, los ingresos de
los migrantes se invierten en la produccion y el comercio artesanal. En otros casos las artesanas
prefieren dedicarse al comercio de la loza y abandonar la produccion. Desde 1992, esta tendencia
esta cobrando mucha fuerza en Patamban.

Entre algunas artesanas mixtas ha sucedido que la alfareria se suspende temporalmente y
se¢ vuelve a retomar como actividad en el momento que la situacion sociodemografica y
economica asi lo requiera. Por ejemplo, quizas ocurre que varios hijos varones solteros estan en el
norte trabajando y envian dinero a sus padres, quienes descansan del trabajo artesanal mientras
cuentan con el apoyo de los hijos migrantes. Después algunos de esos hijos se¢ casan y se quedan
en el pueblo a vivir con su esposa en casa de sus papas, en donde para sostenerse se hace
eminente la necesidad de trabajar nuevamente la artesania. Los padres asumen la responsabilidad
de ensenarles a los recién casados todo lo referente a la organizacion del trabajo y secretos
técnicos para que pronto puedan mantenerse de la artesania, generalmente complementandola de
Otros Ingresos.

En la actualidad entre la juventud patambefa se notan dos tendencias. Por un lado hay
jovenes que temporalmente van de migrantes y después invierten sus ahorros en las actividades
locales y tienen interés en conservarlas. Por otro lado hay jovenes que han decidido abandonar las
ocupaciones economicas a traves de las cuales sus padres no solo los criaron sino que incluso les
proporcionaron un nivel de vida mas alto.

El hecho de tener miembros migrantes en la familia es cada vez mas comun entre las
patambefias. La relacion conyugal ha tenido que acoplarse a nuevas circunstancias y es mas
notoria la participacion de la mujer en esferas de la sociedad en las que anteriormente no tomaba
parte. Asi, ella puede decidir mas libremente sobre la produccion y el comercio artesanal. En
ausencia de los hombres prolongada, las mujeres han tenido que tomar parte en las decisiones
comunales respecto al uso y derecho de los recursos porque poseen tierras que desean trabajar y
heredar a sus hijos. Por lo mismo, estan al pendiente de que en ausencia de los hombres, sus
tierras se trabajen, ya sea a "medias” o rentadas.

De cierta manera las artesanas endeudadas han sido beneficiadas indirectamente por la
migracion. Asi en los casos de aquellas artesanas mixtas que dejan de recibir apoyo de sus
familiares migrantes surge la premura de obtener mas ingresos de la artesania para sostener al
resto de los miembros de la unidad que permanecen en el pueblo. De modo que, al tener mayor
necesidad de trabajar la loza la artesana mixta invierte en recurrir a las estrategias productivas:
ocupar mano de obra y/o comprar loza cruda.

Los factores macroeconomicos han jugado un papel muy importante en la diferenciacion
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economica, productiva y comercial existente entre las alfareras patambeifias. Por consiguiente al
interior del grupo de artesanas que he clasificado como endeudadas se perciben ciertas diferencias
notorias. La tipologia de las artesanas endeudadas que a continuacion presento tiene por objetivo
encontrar obstaculos que afectan a todas las endeudadas en comun y aquellos que solo atafien a
unas cuantas de acuerdo a: su estructura familiar, ingresos, ocupaciones, proyecto de vida, entre
otros. Ademas considero necesario distinguir entre los estados de endeudamiento cronico de los
pasajeros. Esto tiene relevancia en cuanto a las recomendaciones que propongo: unas seran mas
pertinentes para las endeudadas en estado critico de endeudamiento y otras para aquellas

artesanas que por situaciones adversas han caido en un ciclo de endeudamiento temporal.
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UNA TIPOLOGIA DE LAS ARTESANAS ENDEUDADAS

A lo largo de este trabajo he senalado las caracteristicas productivas y comerciales que
distinguen a las productoras endeudadas de las demas artesanas en Patamban. Entre las
productoras endeudadas existen diferencias que son importantes de mencionar. Por medio de las
hipotesis que propuse al inicio de este trabajo daré cuenta de la disimil manera que tienen las
endeudadas de enfrentarse a iguales problemas.

Las opciones para que las artesanas endeudadas mejoren su situacion productiva y

comercial estan sumamente restringidas.
En el ascenso a una mejor situacion productiva y comercial intervienen una serie de factores de
distinto tipo economico, demografico, social. En una etapa la productora puede tener muchos
nifios pequefios, lo que significa carecer de ayuda y tener muchas necesidades que cubrir de los
integrantes de su unidad. En otro momento, su edad avanzada o bien la falta de mano de obra
familiar que la ayude en los quehaceres hogarefios y agricolas impiden que pueda dedicarse mas
tiempo a la alfareria.

Otro problema comun que no permite a muchas artesanas salir de su ciclo de
endeudamiento es que constantemente se incorporan a sus unidades nuevos miembros por medio
de los enlaces matrimoniales de sus hijos. Estos traen a las nueras a vivir en la casa paterna. En un
principio, mas que ayudar, los matrimonios jovenes son dependientes y ocasionan muchos gastos.

La relevancia del papel que cada factor puede ejercer en un momento del ciclo vital debe
ser tomada en cuenta por los programas de apoyo. Si a una artesana se le apoya otorgandole
algun crédito y en ese justo momento nacid un nieto, por ejemplo, el dinero lo utilizara en los
gastos para el recién nacido y no para la alfareria.

Para lograr un apoyo perdurable para que las artesanas endeudadas asciendan de nivel
productivo y comercial, cualquier programa o institucion interesada en ayudar debe - por medio
de un grupo de promotores- diagnosticar cual es la situacion sociodemografica y economica de la
artesana candidata a recibir el apoyo financiero. De esta manera se podra saber si realmente en
esos momentos hay una mayor seguridad de que el dinero que se le brinde, empleara en la loza y
no en alguna otra necesidad.

A continuacion distinguimos tres situaciones a fin de encontrar distintas causas que
expliquen el endeudamiento de estas productoras. En cada uno de ellos ilustraremos con uno o
dos relatos de la situacion de una alfarera endeudada. Asi mismo identificara como puntos en

comun relacionados a los problemas vinculados a:
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1) cambios en la estructura familiar
a) relaciones de conflicto entre la artesana y los miembros del grupo
domeéstico de su esposo
b) la dependencia productiva de una unidad con otra
2) la prioridad de la agricultura para el autoconsumo frente a las demas actividades: el
caso de la alfareria
3) la importancia de los compromisos sociales y religiosos que interrumpen la

produccion artesanal.
I) Las artesanas que se encuentran en un estado cronico de endeudamiento.

Este grupo de productoras son las que de manera permanente no pueden dedicarse a la
produccion de su propia loza y siempre estan vendiendo su mano de obra y/o fuerza de trabajo.
La dependencia que guardan con las productoras mixtas las ha mantenido en un ciclo de
endeudamiento del cual no les es posible salir. Ven en su manera marginal de trabajar en la
alfareria una solucion porque de no ser "gracias" a las que las ocupan y les compran cruda la loza,
no tendrian ingreso alguno.

En algunos casos las artesanas han sido endeudadas desde el inicio en la actividad, ya sea
de solteras en la unidad productora de sus padres o bien de casadas en la unidad productora de su
suegra.

En otros casos, las artesanas no eran endeudadas y por una diversidad de factores se
vieron en la necesidad de iniciar como tales por ejemplo:

a) el economico que facilita a una artesana tener dinero para cubrir los costos de su produccion.
b) el sociodemografico que determina la cantidad de fuerza de trabajo femenina o masculina

disponible al interior de una unidad
¢) la disposicion de los miembros para participar en tal o cual actividad economica.

d) la importancia de la alfareria como oficio y fuente de ingresos al interior de la unidad.

El caso de Eduviges Orozco

Eduviges Orozco se despierta a las seis y levanta a su muchacho, José el mayor de sus
hijos, quien le ayuda llevando a las vacas a pastar. Le hace unos tacos de frijoles recalentados para
el almuerzo y lo ve marcharse al campo con sus animales: dos vacas, un burro y una oveja. Luego
levanta a los otros dos muchachos y a la nifa para que se alisten para ir a la escuela. Su hija
mayor, Claudia, se junto "asi nada mas con el novio" y fracaso trayendo como fruto de su
ilegitimo amor a un nifio. Claudia se encarga de los quehaceres de la casa y de darle de comer a
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sus hermanos mientras Juana sale a trabajar.

Eduviges, de 55 afios, es la segunda esposa de Fernando Zarate, conocido por borracho,
flojo y ladron en el pueblo. No mantuvo a la primera esposa que murid, segun testigos en el
pueblo, por los multiples corajes que le hacia pasar su marido Fernando. No "aguanto" ni siquiera
14 meses de viudo cuando contrajo matrimonio con la conocida madre soltera, Eduviges Orozco,
quien en Patamban era defendida como victima de up "mal fuerefio que la engand y le saco dos
hijos de los cuales nunca preguntd si comian o no". La madre de Eduviges la humillo hasta el
cansancio diciéndole que era una puta para cualquier hombre casamentero. Esto no le ayudo a
Eduviges, quien de por si era como criada de sus hermanos y siempre con la obligacion de hacer
loza para su mama. Eran tan malos los tratos que recibia de su madre que se marché de su casa y
le pidi¢ a su madrina de bautizo que la dejara cercar una casita de palos de madera en un pedazo
de tierra que tenia a la salida del pueblo en donde actualmente vive.

Eduviges se levantaba temprano para ponerse a hacer loza y vender cruda con dos
comadres: una que le bautizo al nifio de su "lujuria” segun las vecinas y a otra comadre, Aurora,
quien la acompaiio a llevar a su nifia al altar cuando cumplio tres afios. Eduviges comia de lo que
vendia crudo y para poder cubrir necesidades pequefias que se iban presentando -como la compra
de aceite para cocinar, jabon para lavar, etc- iba a casa de dofia Sara a hacer docenas de ollas
lumbreras. Era mandona como patrona y coda para dar de comer, pero Sara siempre le pagaba
por adelantado y le pagaba las piezas al precio normal (mayor que adelantado) porque Sara algin
dia tambi€n necesito trabajar ajeno.

Ahora Eduviges sigue yendo a trabajar con dofia Sara porque asi se asegura de recibir
préstamos cuando mas lo necesite como por ejemplo para la inscripcion de sus hijos a la escuela.

Ademas de trabajar con Sara, Eduviges va a hacer loza con dofia Teresa dos veces a la
semana solo por las mananas de 9 a 2 y hace ollas de distintos tamafios. Tere paga la mano de
obra al doble que dofia Sara y da bien de comer.

Asi, Eduviges vende su mano de obra tres dias a dofia Sara (con quien trabaja maiiana y
tarde) y con Teresa dos mafianas y el resto del tiempo busca trabajar con Margarita y José,
reconocidos artesanos en Patamban, quienes aprecian la destreza de Eduviges al pintar las figuras
geométricas y la ocupan para decorar piezas de ornato. Por pintar Eduviges recibe un mejor pago
que por manufacturar la loza (entre el doble y el triple).

Para todo el pueblo Eduviges y su hija Claudia son mujeres de dudosa reputacion; incluso
unos dicen que "reciben hombres en las noches y que es de eso de lo que viven y no del trabajo de
la loza". Para Eduviges ha sido una bendicion que su hija no se haya casado porque si no fuera

por ella que le ayuda en casa se veria en serios problemas para salir a trabajar fuera.
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"_la gente nada mas es asi habladora porque no saben. Mi hyja como yo
fracasamos no por gusto sino por engaino. Yo por mi mejor que haya sido asi
porque aqui a Claudia nadie le dice nada ni tiene suegra que ande tras de ella. Solo
atiende al nifio y me ayuda cn casa y de ese modo yo puedo ir con dona Sara y
Teresa. Lo que la gente dice de que una mujer que pierde se convierte en la gallina
mas puta es por pura envidia; porque Claudia como yo no tuvimos que aguantar

vivir ninguneadas por la suegra..."

En el caso de Eduviges el conflicto inicial para llegar a ser artesana endeudada fue que en
la unidad domeéstica de sus padres tenia problemas con la madre y los hermanos. El poco apoyo
economico y moral que siempre ha recibido por parte de sus padres y la ausencia de una familia
politica quien la respaldara la obligo a dedicarse a vender crudo y a trabajar loza ajena.

Gracias al apoyo de sus comadres consiguio trabajo en la alfareria y logro formar cierta
alianza para contrarrestar lo mal que hablaban de ella y "la mala voluntad" que le tienen unas
mujeres en el pueblo.

Para Eduviges el hecho de que su hija no se haya casado ha sido una "bendicion" porque
se ha cvitado relaciones conflictivas con la posible consuegra y disgustos de ver que su hija la
maltratara y explotara la supuesta suegra.

Dada su experiencia,Eduviges, sc cuestiona sobre la poca felicidad que una patambefia
puede encontrar siguiendo las pautas idoneas de lo que debe ser y hacer una mujer. Preficre a su
hija de madre soltera que le ayuda en casa y le evita problemas posibles con otra unidad
doméstica. Ha asumido el ser madre soltera que ante los ojos de la comunidad es algo inmoral,
pero para ella ha sido preferible porque se ha evitado el tener que depender de otra unidad - la
que seria de sus suegros- para salir adelante en la produccion.

La posibilidad de que Eduviges deje de trabajar ajeno y se dedique a su propia produccion
depende de varios puntos:

1) un mayor monto de dinero para costear los gastos de produccion.

2) contar con el apoyo masculino para cocer la loza y traer barro, que quizas ocurra cuando sus
hijjos crezcan.

3) que Claudia, su hija, puede ayudarla a manufacturar loza una vez que su pequeio se lo permita.
4) que quizas sus hijos ya mayores trabajen mas las pocas tierras que le heredo su madre y esposo.

Por medio de la agricultura se solventaran otras necesidades de los integrantes de la unidad.
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Quiero enfatizar el hecho de que la desventajosa situacion economica y social de Eduviges
llevo a que algunos patambefios quisieran aprovecharse de ella. Como "no tiene hombre que la
cele ni la mantenga", da lugar a que algunos hombres la busquen con el interés de proponerle
relaciones sexuales a cambio de un pago con la garantia de que dada su necesidad, ella no se
negara. Sin embargo, Juana se defiende de todas los chismes que dicen de ella y se esquiva bien de

verse comprometida con alguna.

" yo ya sé que los hombres la quieren a uno solo cuando esta uno abajo de
ellos. pasandose el gusto se vuelven unos desentendidos pa' el gasto, pero eso si
celosos de la honra...." Yo no necesito de naiden que me de comer para que luego
me lo cante, mejor trabajo como Dios me de licencia...Ya ve a mis chiquillos nunca

les ha faltado su atole y pan...."

Jovita Zacarias es el caso que a continuacion presento. En éste me interesa recalcar como

los contflictos entre mujeres no son exclusivos de la artesana con la familia de su esposo. Jovita es
una mujer que por su tuberculosis no se caso; ya que ademas de tener una apariencia fisica poco
atractiva no se le considera apta para los quehaceres en una casa y menos para tener hijos.
En el pueblo se dice que Jovita se enfermé porque su mama cuando era chiquita la tiro al piso del
"coraje que tuvo al saber que su esposo iba tener un hijo con otra". Dicen en el pueblo que del
golpe que tuvo en la espalda se le hizo chueca y por eso le resulto la tuberculosis. Llama la
atencion el menosprecio que Jovita expresa sentir por parte de su familia. Los patambefios la
rechazan por su desagradable apariencia -mal hecha y sucia- y por ser tan "inutil" dada su
enfermedad. La gente no le tiene ningun aprecio ni respeto. Jovita trabaja en la alfareria para
poder cubrir sus gastos personales, ya que realmente sus padres son los que la sostienen.

El caso de Jovita Zacarias

Del portén de madera grande de la casa de Carmelo se asoma su hija Jovita. Siempre con
una expresion de tristeza y de resignacion ante el menosprecio de los demas. Jovita acostumbra
dirigirse a las personas en tono lastimero y sin mirar a los ojos de su interlocutor. Primero narra
todo lo mal que la tratan sus padres y hermanos y por ultimo se atreve a pedir una limosna con la
que compra dulces y el resto lo junta en una alcancia para comprarse unos zapatos.

Como a las diez de la manana sale Jovita mal vestida y a penas pudiendo caminar con las
chanclas que usa y por su encorvada espalda dada la tuberculosis que sufrio que le dificuitan el

cruzar las calles empedradas del pueblo. Lleva cargado en el hombro derecho una cubeta de unos
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12 kilos rellena de loza cruda de piezas chicas de juguete o como la nombran las patambeias
"chiquitera". De la mano izquierda sostiene otro balde como de ocho kilos de chiquitera y piezas
medianas.

Jovita hace la loza y la vende cruda. Tiene sus entregos a dos o tres clientas fijas y el resto
lo regatea con conocidas. Surte a tres de ellas desde hace mas de ocho afios, casi siempre de
piezas pequeiias y chiquitera. Si lo requiere, Jovita, pide pagos por adelantado. De hecho, rara vez
vende la loza al contado. Este hecho, ademas de mantenerla en un constante estado de
endeudamiento, no le permite recibir el pago justo sino que siempre acepta que le den menos
hasta un 50% por debajo del precio normal.

El caso de Jovita nos ilustra como nuevamente aspectos de tipo social la han colocado en
una posicion desventajosa en la actividad productiva artesanal. Asi el hecho de estar semilisiada,
concebirse a si misma como una carga y ser una mujer grande y soltera no le facilitan que se
incorporé a una unidad en donde pudiera ayudar a hacer loza.

A sus 35 afos y enferma pensar en la posibilidad de que se case esta fuera de lugar. En
este caso el ser lisiada la coloca al margen de lo que idoneamente puede aspirar a tener una mujer,
casarse y tener hijos.

En la escuela nunca fue buena estudiante y como artesana esta muy impedida. En primer
lugar en su casa no hay ninguna otra mujer con quien pudiera trabajar y arrglar de que manera
poder cocer la loza; ya que no contarian con ningin apoyo masculino porque los hermanos estan
en el norte y el padre se dedica a la agricultura y poco le interesa la alfareria.

En la unidad doméstica de la que s parte Jovita hay tantos conflictos entre los miembros
que la constituyen que es imposible pensar que su familia la ayude en la artesania. Vive en un
constante pleito con su hermana porque es la consentida de su madre. La hermana apoya a sus
mama para defenderse del padre que le ha sido infiel con Alicia una reconocida artesana; quien
por "lastima", segun ella misma, le compra loza cruda a Jovita. Ella para llevarle la contra a su
madre y hermana en venganza de todo lo que la discriminan y no le ayudan en la loza, gustosa le
vende a Alicia, acto aprobado por su papa. Esto ha conducido a numerosas disputas conyugales
en las que el padre y la madre de Jovita la utilizan como pretexto para pelear sobre sus disgustos

mayores, como la infidelidad del padre.
1) Las artesanas que se encuentran en un estado de endeudamiento temporal
Estas productoras se distinguen de las endeudadas cronicas porque su endeudamiento

ciclico tiene mas posibilidades de romperse. No dependen unicamente de los ingresos que
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obticnen de la venta de loza cruda y su fuerza de trabajo. Tienen posibilidades de vender loza
cocida ya sca "al tiempo" que ocurre en la mayoria de las veces o bien al contado a precios
sumamente bajos. Son artesanas que por distintas razones sociales, economicas, demograficas,
familiares, entre otras, se ven en la necesidad de vender temporalmente su loza cruda y/o su

fuerza de trabajo como lo ilustraré en el caso de Amada Camacho y Francisca Correa.

Otro caso de este grupo de artesanas endeudadas lo representan las mujeres que de
manera permanente venden su fuerza de trabajo y/o loza cruda y para completar los ingresos
hacen y venden algo o de loza cocida al tiempo o bien al contado a precios muy bajos.

El caso de Francisca Correa

Francisca Correa, de 33 anos de edad, siempre ha mantenido una relacion conflictiva con
la familia de su esposo. Desde que se iba a casar su madre tuvo un pleito con la actual suegra de
Francisca por cuestiones de un cargo a San Buenaventura.

Bajo relaciones tensas Francisca se caso y para evitar problemas su madre le dié un
terreno para que fuera a vivir aparte de la suegra. Segun dicen los patambenos esto no era ni
siquiera necesario porque con lo "bravo®” que son todos los de la familia Correa "es mejor
tenerlos de retirado”.

Francisca tiene seis hijos; el mayor de 10 afios y el menor de un afo. Aprendié a hacer
loza con su madre con quien domind la manufactura del cantaro. Mientras su padre vivio el
principal ingresos fue la agricultura. Al quedar viuda la madre de Francisca tuve que apoyarse en
ella y su hermana Esperanza para intensificar la produccion porque la alfareria vino a sustituir a la
agricultura como la principal fuente de ingresos.

Francisca no vivio desde recién casada con la familia de su esposo por los problemas entre
su madre y su actual suegra; mas ella atirma que fue mejor asi porque "la sefiora es una jodona de
primera que quiere que este uno ahi de su gato y lavandole su ropa”.

Su inconformidad de vivir con la suegra y cunadas le costo caro a Francisca; ya que estas
nunca le quisieron prestar el horno. Tenia que llevar las piezas crudas a cocer a casa de su mama

que vive muy retirado. Se le complico llevar la loza a quemar a casa de su madre cuando llegaron

© *Bravo” en Patamban se le atribuye a una persona que impone su voluntad, tenga o no la
razon. Esto se puede aplicar a cualquier ambito de la vida - religioso, econoémico o cualquicr otro.
La mmplicacion de ser bravo es que una persona no acata a seguir lineamentos de conducta
idoneos y pone en entre dicho los valores culturales. Por ejemplo, que una mujer negara la
importancia que tiene su suegra en finalizar el proceso de socializacion de una artesana iniciado,
usualmente, por la madre.
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los hijos, uno tras otro. Empezo a entregar loza cruda con las colegas cantareras que tenian
buenas relaciones con su madre.

Actualmente los cantaros y cantarillas de Francisca tienen mucha demanda porque estan
bien hechos y la artesana es cumplida en sus entregos. Vende crudo las piezas de los tamaiios
pequeiios y medianos y los ofrece con o sin decorado.

Tiene cinco clientas y lo que le sobra la sale a ofrecer con sus conocidas. A las clientas son
a las unicas que les entrega las piezas decoradas puesto que le adelantan parte del pago total y le
dan un buen precio.

Francisca vende la loza cruda recibiendo pagos por adelantado. Tiene la gran necesidad de
obtener el dinero de inmediato para poder comprar la comida de sus hijos. Con lo que gana de la
venta de una parte del maiz7, se pagan otros gastos como la colegiatura de los hijos o gastos
mayores como un medico.

Para Francisca la carencia de una herramienta de trabajo -en este caso el horno- no ha sido
la principal razon por la que prefierc vender laloza cruda. Mas bien su fuerte necesidad de
obtener dinero de inmediato y contar con los adelantos que le otorgan sus clientas son los motivos
principales por los que la artesana continua vendiendo su loza cruda, pese a su destreza en la
hechura de las piezas lo cual le podria garantizar la venta de piezas cocidas a buen precio.

Francisca ocasionalmente va a casa de una vecina o de su madre a quemar loza para
vender. Esto lo hace cuando disminuye la demanda de la loza cruda durante las secas. Las piezas
cocidas las vende a los intermediarios locales preferentemente "al tiempo".

Para Francisca la venta de loza cocida es un complemento a su produccion de loza cruda. Tan es
asi que, si en las secas se le presenta algun pedido de loza cruda de alguna de sus clientas, le pide

un adelanto y deja de quemar loza para ponerse a trabajar sobre su encargo.

El caso de Francisca nos ilustra como la situacion sociodemografica de su familia, el hecho
de que su madre quedara viuda cuando ella era una adolescente, la obligo hacerse cargo de la
produccion artesanal desde muy joven. No requirid como otras de la suegra para terminar de
aprender como se organiza la produccion y se hace la loza.

Francisca nos representa el caso de una familia numerosa en la que la agricultura provee
del alimento basico y lo demas debe obtenerse solo de la artesania. Su esposo es mayor de edad -

55 afios- no tiene medios para irse de migrante y se requiere en casa para ayudar a Francisca y a

7 : , . . , .

Su esposo tiene pedazos de ticrra propios que suman una hectarea cuando mucho y ademas trabaja

en terrenos comunales en donde sicmbra maiz y tala madera para vender. Francisca sc caso con un hombre
cuyas hermanas y madre son tambicn cantareras.
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sus hermanas para que queme la loza y vaya a traer el barro.

Francisca nunca tuvo una relacion armoniosa con la familia de su esposo y prescidio del
apoyo de la familia de su esposo en los referente a la produccion artesanal. Para no pedirle el
horno a las cufiadas prefirio vender la loza cruda. Ahora piensa construir un horno que le
permitira cocer mas seguido la loza; aunque Francisca dice "mas seguido porque vender crudo
siempre que se necesite para los frijoles".

Ademas del antecedente de la pésima relacion entre la madre y la suegra de Francisca
existe otra razon por la que las relaciones con la familia de su esposo siempre han sido tensas.
Genaro, su esposo, es el unico hijo varon y su mdre como hermanas resinticron mucho que se
casara porque era el que se encargaba de la horneada y de ir a traer barro como lefia. Ahora ellas
y Francisca se pelean por Genaro para que las ayude y, por si fuera poco, las cuiiadas envidian a
Francisca porque ha obtcnido algunos premios como cantarera. Para vengarse, Francisca,
acostumbra enganar a su esposo diciendo que ese dia no gano suficiente de la loza y que necesita
que vaya a tracr algo de barro para vender. De' este modo ocupa a Genaro para que asi las
hermanas que lo requieren para que les ayude en la coccion o ir a traer barro y lefa tengan que
esperar.

"... asi nada mas para hacer amuinar a dona Gertrudis le digo a su cochino hijito:

andale traite mafiana un viaje de barro mas para que vendas porque no voy a

acabalar la loza y no habra centavos para la comida...Y mi suegra se rete enoja de

ver que trae barro pa' vender y no le trai a ella..."

Pese a la pésima relacion de Francisca con la familia de su esposo, ella tiene buenas
relaciones con parientes y amigos lo que le ha permitido hacerse de algunas clientas para los
pedidos de loza cruda. Actualmente cuenta con varios adelantos (e incluso hasta mas de la mitad
del pago total) con lo que ademas de comprar la pintura para el decorado de las piezas puede

darle de comer a su numerosa familia.

El caso de Amada Camacho

Amada Camacho, de 54 afos de edad, es una de las cantareras que ha sacado mas premios
en los concursos artesanales. Conoce bien el barro negro necesario para que queden bien los
cantaros, sabe darles el punto de coccion adecuado, las paredes de las piezas le quedan del grosor
ideal: ni muy gruesas que hacen a la pieza pesada ni delgadas que facilmente se rompan.

Por si fuera poco, Amada es una de las cantareras que mejor pinta. Aprendio con su madre
a hacer el cantaro. Conocio6 con su padre los secretos sobre la milpa y ahora cuida muy bien sus
pequenos ecuaros.
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A los quince afios Amada empezo a trabajar la loza de charanda y ya de casada fue que
adquirio mucha experiencia pues la alfareria paso a ser un importante ingreso complementario.

Amada enviudo y en su segundo matrimonio, la artesania se consolido como la fuente de
ingresos principal debido al delicado estado de salud de su esposo que le impidio seguir
manteniéndose principalmente de la agricultura.

Su actual esposo, Pedro Martinez, siembra maiz para el gasto y Amada aporta de la
alfareria lo necesario para abastecer las necesidades diarias y la colegiatura de su hiija.

Las hijas del primer matrimonio del sefior Martinez se han encargado de hacerle la vida
imposible a Amada. Ella, por su parte, se los ha permitido con el interés de que de vez en cuando
le envien a su padre unos centavos de lo que ganan como obreras en las fabricas de ropa en los
Estados Unidos. Con esta ayuda Amada se evita la necesidad de tener que vender la loza "al

tiempo", practica que le disgusta de sobremanera.
p g

..." los propios ladrones de la loza estan en Patamban que por una nada quieren
comprar la loza. Prefiero salir a vender fuera aunque s¢ que a lo mejor vendo la
loza al mismo precio que a un regatdn, pero al menos me queda el gusto que

ninguno de esos bandidos se tome un chocolate de mi joda".

Amada trata siempre de vender la loza al contado y procura salir a comerciarla fuera del
pueblo, aunque sea a Tangancicuaro. Aprovecha para llevar algunas frutas, hongos y ocote para
vender. Cuando no tiene dinero para comprar el color que necesita para pintar las piezas le pide
prestado a alguna comadre o amiga.

Bajo circunstancias muy adversas cuando Amada no recibe ayuda de sus entenadas y no
puede vender maiz porque no es temporada (por ejemplo entre abril y mayo) se ve en la necesidad
de pedir un crédito para comprar los colores y necesita vender la loza cocida "al tiempo" para
obtener el dinero necesario para comer y otro tanto apartarlo para pagar el adeudo de los colores.

En extremas condiciones de necesidad Amada vende su loza cruda y como ella no tiene
clientas a quienes constantemente les entregue, prefiere vender las piezas sin pintar porque le

pagan muy poco de diferencia por ofrecerlas lisas que decoradas.

"... cuando tengo que vender cruda la loza se me enredan las tripas del coraje de
dar asi no mas mi trabajo para que otra saque ventaja de mi joda. Mas a veces no
hay remedio y estoy necesitando los centavos porque las ingratas de mis entenadas
se olvidan que su padre sigue comiendo aunque las reumas no lo dejen trabajar
como cuando estaban ellas muchachas..."
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La venta de la loza cruda y la venta de la loza cocida "al tiempo" son para Amada
remedios ante situaciones muy adversas. Son soluciones a corto plazo que son concebidas por la
artesana como perjudiciales a su trabajo, o como diria ella "un atraso en la loza". Son muchas las
consecuencias de esta situacion para Amada. En primer lugar, la productora ve en su esfuerzo
para trabajar algo perdido, el sentimiento vergonzoso de tener que pedir a crédito los colores, €l
molestar a un conocido para que le de un adelanto y el saber que no habra ganancia sino que solo
podra comer los dias siguientes. Finalmente para una artesana que recibe premios en los
concursos, el vender crudo va en detrimento de su orgullo personal y de su prestigio como

alfarera.

"..no faltan las envidiosas que cuando me ven apurada se les hincha el hocico de
gusto porque yo les he ganado concursos a muchas riquillas que no saben ni
amasar el barro para hacer cantaros que de veras sirvan, de los que usamos
nosotros, solo hacen ahi unas piezas mal hechas con dibujos de colores de esos que

les gustan a los turises® y no usan las pinturas que son propias para este trabajo..."

En el caso de Amada se plasman los conflictos que suelen existir entre parientes politicos
que luchan por el reconocimiento de una persona, en este caso del sefior Pedro Martinez, como
esposo de Amada y, por otra parte como padre de sus entenadas. Las hijas estan celosas del padre
y critican a Amada de su modo "indigena" de vivir, pero al mismo tiempo la necesitan para que las

asesore sobre las obligaciones que contraen al tomar cargos religiosos.

"....Ay esta Amada ya ni la friega de andar asi tan guandajona como si nosotras no
le mandaramos para que se vista..." Ahora que venga la fiesta del Jesus de
Nazareno le vamos a traer un vestido de esos del norte pa' que no parezca huare al
fin que lo que sea de cada quien se lo merece por estar al pendiente de enrosar y

alumbrar a la imagen mientras nosotras trabajamos en Pacoima..."

Amada por su parte no soporta segun dice " que le den caridad porque su devocion por el
santito es muy a parte de lo que le den las entenadas. Amada desea obtener prestigio por

desempeiiar el cargo, aunque las que lo financien en gran parte sean sus entenadas. Se queja

8 Turises ¢s un término que emplcan los patambeiios para referirse a la gente de razon que vive en
las ciudades y goza de cicrtas facilidades cconomicas.
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constantemente de los desaires que le hacen, aunque reconoce que le envian dinero nada mas que

no con la regularidad que se esperaria.

"_.Ay mis entenadas y su labia de que me sirve que cada nunca me manden
centavos y me feliciten de que saque este premio 0 que presuman con sus amigas
mis cantaros sin detras de mi andan diciendo que no soy seria, cuando las dos hijas
de mi sefior han tenido hijos fuera del matrimonio y yo lo que sea de cada quien,

nunca ningun novio me pidio eso..."

La arma mas poderosa que tiene Amada para acabar con sus entenadas es hecharles en
cara su reputacion como mujeres. Y las entenadas por su parte, como mejor atacan a Amada es
burlandose de su apego a pautas de conducta sociales propias de la vida de comunidad.

Aun cuando una de las hijas, Maria Mercedes, critica mucho el estilo de vivir de las
patambenas piensa regresar a vivir a su pueblo natal. Dice que volvera hacer ollas o a comerciar
loza. Su tio es uno de los mas exitoso regatones y Mercedes piensa que con toda seguridad le
ayudara a iniciarse en la actividad comercial. La otra hija, Carmen, no piensa regresar a Patamban
porque ve muy pocas oportunidades de trabajo en el pueblo.

Amada cuenta con todas las herramientas de trabajo y los conocimientos para hacer loza
de charanda de primera calidad. Sin embargo, ya es grande y se cansa mucho trabajando la loza.

Mantiene una relacion conflictiva con las hijas de su esposo que la ayudan cuando quieren.
Por su parte el esposo ya no puede casi ni siquiera con el cultivo del maiz para el autoconsumo.
Su marido no le puede ayudar mucho en la coccion de la loza y en salir a vender fuera porque ya
esta muy enfermo.

Amada dificilmente logra juntar el dinero necesario para costear los gastos de otras
horneadas porque propiamente solo vive de la alfareria; ya que sus entenadas no le envian
dinerocon la regularidad necesaria como para ayudarse a mantener a su esposo e hija.

El caso de las otras artesanas vimos como la venta de loza cruda y/o fuerza de trabajo "al
tiempo" son realmente estrategias temporales que permiten a las productoras continuar en la
actividad artesanal.

En cambio, en el caso de Amada Camacho todas estas practicas no son estrategias sino
remedios eventuales a los que ella trata de rechazar a toda costa. Asi contrastando los casos hasta
aqui expuestos. puedo concluir que las artesanas endeudadas asumen y resuelven de manera

diferente los mismos/similares obstaculos socioeconomicos y productivos.
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Ejemplificaré con el caso de Jovita Reyes como la venta de loza cruda y de fuerza de
trabajo pueden ser estrategias temporales para salir adelante de una adversa circunstancia familiar

presente en una etapa del ciclo vital.

El caso de Jovita Reyes

Jovita Reyes, de 49 afos de edad, es reconocida en Patamban por los botellones y
cantaros que todavia pinta con la tierra blanca de Zirahuén y el color negro que extrae del
excremento de las hormigas. Jovita viene de una pareja tradicional en la que su padre se dedicaba
al cultivo del maiz y su madre hacia olla. Tuvo muchos hermanos y desde pequena ayudo al
quehacer de la casa y en el campo a desquelitar las milpas.

Se caso a los 15 afios con Pablo de 18, quien heredo unas tierras y mantuvo a Jovita y sus
cinco hijos de la agericultura comercial y de autoconsumo. Con grandes esfuerzos les facilitaron a
tres de sus hijos varones la posibilidad de marcharse a los Estados Unidos a trabajar.

Jovita Reyes trabajo el cantaro con su suegra, de quien aprendi6 mas que de su madre
sobre los secretos de la alfareria. Le esta muy agradecida a su suegra. Inclusive ahora Jovita es
muy buena con sus nueras y lo sorprendente es que ellas mismas asi lo constatan.

Jovita en su casa tiene dos nueras. Una de ellas la esposa del hijo mayor, Elvira, que sabe
hacer olla y ultimamente ha dejado la produccion de estas piezas y esta aprendiendo a hacer
cantaro con Jovita. La otra nuera, Teresa sabia hacer cantaro porque su madre le enseiid. En
cierta medida, a través de la relacion de su suegra con su madre, el hijo eligié a Teresa por ser una
muchacha joven, obediente y buena para hacer cantaro".

Don Pablo, el esposo de Jovita, tenia tierras en las que sembraba maiz para mantener a
cinco de sus hijos; los otros tres estaban en el norte trabajando para sus propias familias. También
sembraba 1/2 hectarea de trigo y con lo que ganaba pagaba la colegiatura de sus hijos, le daba a
Jovita para la loza y otros gastos mayores. De la alfareria obtenian el dinero necesario para " ir
gastando" en los alimentos y necesidades inmediatas como ropa o alguna medicina. De repente, se
murio Don Pablo poco después de que sus hijos con muchos esfuerzos habian podido marcharse a
los Estados Unidos a trabajar dejando a sus esposas a cargo de doiia Jovita, prometiendo que en
cuanto pudieran mandarian dinero. Con los gastos del funeral Jovita se "atras6" mucho en la loza.
Como los hijos no mandaron el dinero tan pronto como lo prometieron ni siquiera para las nueras,
entre todas las mujeres de la unidad se unieron y empezaron a hacer loza para vender cruda.

A las artesanas que mejor pagaban les entregaban piezas ya decoradas y a las "barateras" les
daban los articulos sin decorar. Las nueras hacian esta loza para vender cruda y se encargaban del

quehacer de la casa mientras Jovita iba a trabajar a casa de su hermana, quien la ocupaba para
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hacer botellon. Por ser parientas, ademas de adelantarle una buena cantidad, le pagaba mejor y le

ofrecia de comer hasta para sus nueras.

"..mi hermanita la pobrecita, dice Jovita, fue la que me di6 valor porque yo ya no
hallaba ni qué. Asi me presto lo de la caja para enterrar al sefior y ya llevo tres
meses yendo a trabajar todos los dias y parece que ya acabalé lo que me presto.
Pero voy a seguirle trabajando a mi hermana hasta que los nortefios me manden
algo siquiera para sus mujeres. Que por cierto no son mal agradecidas. Se han
metido parejo al trabajo y ellas también estan perdiendo porque no es lo mesmo
vender crudo que cocido, pero ya una vez que los hijjos nos manden un principal,

vamos a volver a quemar. .."

A los cinco meses de la muerte de don Pablo y Jovita de trabajar ajeno y las nueras de
vender cruda la loza, finalmente recibieron una buena cantidad de sus esposos o sea los hijos de
Jovita. Pudieron pagar a la del expendio de la greta, dejaron de vender crudo y Jovita ya no fue a
trabajar con la hermana. Las primeras horneadas se vendieron "al tiempo". Como a los tres meses
volvieron a hacer loza y a venderla al contado hasta que tuvieron la oportunidad de salir a vender
fuera del pueblo.

Este ultimo ejemplo subraya que, en ocasiones, el endeudamiento es temporal. Sin
embargo, para otras artesanas no resulta ser asi; €stas necesitan que alguna condicion social o
econdémica les ayude a no caer en ser productoras endeudadas. Es comin que al interior de las
unidades donde haya varias mujeres artesanas endeudadas se combine la estrategia de vender
crudo junto con la de trabajar ajeno. Incluso hay casos de artesanas que le dan prioridad a una
estrategia y a la otra como complementaria. Por ejemplo, Imelda Chavéz trabajaba ajeno unos
dias antes y otros hacia loza cruda para vender, siendo ésta ultima la estrategia mas importante

porque obtenia mayores ingresos que de la venta de su mano de obra.

El caso de Jovita nos muestra como es posible también mantener una relacion armoniosa
con la familia politica. Jovita siempre se entendio bien con su suegra e incluso considera que la
ayudo mucho. Asi Jovita fomentd una buena relacion con sus nueras y entre ellas mismas de
manera que en una momento critico en lugar de pelearse se unieron para ayudarse mutuamente.
En este caso la estructura familiar extensa apoyo a que todas las productoras se mantuvieran
temporalmente de la venta de loza cruda (las nueras) y de fuerza de trabajo (Jovita).

El caso de Jovita Reyes nos muestra como en un tiempo la agricultura fue el principal
ingreso del sostén de su unidad domeéstica y dejo de serlo cuando murio el jefe de familia. Ante la

35



a la ausencia de los miembros masculinos en la unidad - unos por migrantes y su esposo por
fallecido- las mujeres se unieron para poder mantenerse solas de la artesania. Lo lograron bien y

sin mayores problemas pese a que cada una provenia de distintas unidades domésticas.
III)  El caso de las artesanas endeudadas del taller de alta temperatura

En 1981 Remigio Contreras un estudiante de economia del Distrito Federal, junto con su
grupo de artesanos hicieron una propuesta a la Casa de las Artesanias de Morelia para que les
apoyaran en la organizacion de un taller-escuela de alfareria en donde Remigio seria el maestro y
los alfareros los alumnos. El grupo estaba integrado por 35 artesanos y solo se otorgaron 10
becas y la mayoria de los becados son los trabajadores que continuan en el taller.

El taller-escuela duré de 1981 a 1984 cuando se expenmentaron distintas técnicas y
modelos de piezas vidriadas en verde y transparente como la loza vidriada de Patamban y el
intermediario comercial era la Casa de las Artesanias.

En 1984 Remigio sugirio a los trabajadores del taller que parte de las ganancias de la
produccion se destinaran para el desarrollo del taller. Supuestamente de cada pieza vendida, la
mitad de la ganancia se reinvertia y la otra se le pagaba al artesano; lo cual es muy dudoso porque
evidentemente Remigio obtenia un considerable porcentaje para su propia ganancia. Con el dinero
juntado se instalo un horno de 1/2 metro de capacidad y se experimentaron mas técnicas y el
principal intermediario de la loza continuo siendo la Casa de las Artesanias que ayudo al taller
para que se compraran mas herramientas de trabajo y materias primas. Una vez consolidado el
taller como centro de produccion y ya no fundamentalmente como centro de ensefianza el duerio
insistio que la institucion siguiera comprando sus piezas y le otorgara el 35 % de ganancia.

El taller incorporé como trabajadoras a un grupo de artesanas endeudadas que decidieron
vender su fuerza de trabajo de manera permanente en el taller de loza de alta temperatura. Son en
su mayoria productoras de cantaro, que dado los problemas para financiar su produccion y la
frecuente ausencia de los hombres para que les ayudaran (por encontrarse éstos ultimos
trabajando fuera del pueblo) decidieron entrar al taller como trabajadoras. Los requisitos para
entrar al taller fueron el ser diestras en el desempefio de las fases del proceso productivo y ademas
les fuera posible desplazarse de su casa al taller.

Generalmente esta posibilidad dependia de que la artesana no tuviera al esposo en casa por
encontrarse trabajando de migrante. O bien si vivia con ella tendria que hacer un arreglo con él
para que la productora pudiera salir a trabajar sin que esto terminara en un conflicto conyugal.
Para que asi fuera la artesana debia o carecer de nifios pequefios y contar con otras mujeres de la
unidad -suegra, cufiada, hija- que asumieran la responsabilidad de los quehaceres domésticos.

36



Las relaciones personales entre los duefios del taller y las empleadas son estrechos y en
muchas ocasiones muy a pesar de los mismos duefios dichas relaciones se infiltran en las
productivas y comerciales. Aun cuando existen estos lazos de amistad y compadrazgo, a
diferencia de la relacion entre artesanas de distintas unidades domeésticas, las relaciones entre los
duerios y los trabajadores estan mas delimitadas. Por ejemplo, las trabajadores tienen muy pocas
posibilidades de solicitar pagos por adelantado argumentando la relacion de compadrazgo que han
adquirido con el dueiio del taller por haberle bautizado éilgﬁn hijo.

Las artesanas estan ocupadas en el taller de lunes a viernes mafana y tarde y los sabados
por las mananas. La rutina de trabajo dificilmente les permite hacer loza por su cuenta propia y
mas bien tienen que dedicar mucho tiempo en aprender nuevos motivos decorativos y formas de

la ceramica que constantemente introduce el dueiio del taller.

9. Les ha evitado el

Para estas artesanas, el taller les ha facilitado contar con un ingreso fijo
vender su mano de obra y loza cruda a través de relaciones de endeudamiento ciclico. También les
ha evitado el tener que preocuparse por el suministro de materias primas para la manufactura y la
coccion de la loza. Este grupo de artesanas endeudadas ha configurado un grupo cerrado y no
mantienen relaciones productivas ni comerciales con otras artesanas de Patamban ni con las
endeudadas. Es un grupo que se caracteriza por mantener estrechos vinculos de parentesco entre
los integrantes lo cual les ha ayudado a tener una cohesion de grupo que a veces es criticada por

otros artesanos del pueblo.

" .. esos del taller estan de esclavos de Remigio que poco mas o menos les paga
nada y los otros muy creidos de que tienen trabajo.... Ese trabajo es pa' viejas y

pendejos.." segun Roberto Ortiz.

El caso de estas artesanas endeudadas ejemplifica como la introduccion de una distinta
forma organizativa del trabajo, (pequefia empresa y no taller familiar) implico que algunas
productoras pudieran trabajar en la loza bajo mejores condiciones y evitaran el endeudamiento
constante con otras artesanas del pueblo a traves de la venta de la loza cruda, la fuerza de trabajo
y la loza cocida "al tiempo". Sin embargo, esta solucion para las artesanas endeudadas ha sido
muy limitada porque en el taller solo hay trabajo para aproximadamente treinta trabajadoras.

& La forma de pagarlc a las artesanas cs a destajo o por dia segun cl criterio del duciio del taller.
quicn toma cn cuenta la velocidad con la que trabaja la artesana, la calidad de su loza, la puntualidad en
sus cntregos. ctc.
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"....de no ser por el taller no se que me hubiera pasado con el desobligado de mi
marido que en lugar de ayudarme viene a la casa y me rompe la loza los moldes y
mejor asi alla en el taller ni lo veo y no tengo la tentacion de andar cuidando nada
que me quebre..." segun Elisa Aceves, trabajadora del taller.

Algunas observaciones generales sobre las artesanas endeudadas

De los casos analizados de las artesanas endeudadas a excepcion del de Eduviges Orozco,
la agricultura para el autoconsumo es muy importante. Por lo regular las artesanas suspenden su
quehacer artesanal por ir a ayudar a las faenas del campo. Entre las unidades de artesanas
endeudadas que cuentan con abundante mano de obra masculina, los hombres prefieren que las
mujeres no vayan al campo y mejor hagan algo de loza para venderla o bien trabajen ajeno para
tener dinero y cubrir las necesidades del dia.

Como lo constatan los casos que presentados, la relacion conflictiva entre la artesana y la
familia de su esposo es frecuente. Mi hipotesis resulto afirmativa solo que le afiadiria que también
se aplica para el caso de relaciones dificiles de las endeudadas con los integrantes de su propia
unidad, como lo ejemplifica el caso de Jovita Zacarias.

En los cinco casos anotados se puede observar que las relaciones de poder entre las
mujeres que integran una unidad doméstica cambian a lo largo del ciclo vital. En ocasiones dichas
relaciones no fortalecen la integracion entre los miembros y en otras pueden ser las relaciones
muy armoniosas y solidarias como en el caso de Jovita Reyes.

La relacion madre-hija es muy importante en la fase de aprendizaje para hacer loza. Mas la
relacion suegra-nuera es crucial para que la alfareria se siga como un oficio agradable y redituable
o un trabajo "cochino y de pobres". Los conflictos entre la familia politica y la artesana endeudada
no se concretan a pleitos por el uso de una estufa o platos en comun, sino a una competencia en la
que unas mujeres desacreditan a las otras para afinar su poder sobre algun interés: un hombre, los
hijos, el dinero, el reconocimiento de ser buena ama de casa, buena artesana, entre otros.

En cuanto a la hipotesis sobre la estructura familiar mas frecuente entre las endeudadas y
las otras artesanas de Patamban lo que prevalece es la familia nuclear. Muy comun entre las

endeudadas resultaron dos tipos de estructura:

a) una artesana sola -viuda o soltera- que necesita del apoyo de otra unidad para
desempenar ciertas fases del proceso productivo como la coccion de la loza, la
molida del barro, etc.
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b) dos o mas artesanas emparentadas por parentesco politico o consanguineo que
conforman una unidad productora que requieren del apoyo de otra unidad para
llevar a cabo ciertas fases como la coccion de la loza por carecer de miembros

masculinos que las ayuden.

En conclusion, podemos plantear que las relaciones de poder que se entretejen entre las
mujeres de distintas unidades domésticas por medio de los enlaces matrimoniales tienen una gran
importancia en el desarrollo y continuidad de la alfareria como oficio. Las relaciones que entabla
una mujer y el grupo domestico de su esposo, si bien se mantienen o no en eterno conflicto, son
fundamentales en el proceso de socializacion de la mujer como madre, esposa y como artesana.
De la armonia en la que se establezcan y desarrollen las relaciones entre la nueva integrante de la
familia y su grupo doméstico dependera en gran medida el desarrollo de su actividad alfarera.

Todo parece indicar que existen dos etapas en las que es mas factible que una artesana
llegue a caer en un ciclo de endeudamiento.

1) En la etapa cuando los jovenes recién casados tienen hijos muy pequenios, deben
abastecer muchas necesidades y cuentan con poco apoyo para trabajar. Cuando esos pequefos
crecen y trabajan en las actividades economicas de la unidad es la época mas productiva de la
unidad, porque si bien aumentan las necesidades a cubrir, también se amplian las posibilidades
para los miembros de ser productivos.

Una etapa de gran importancia de la socializacion para las artesanas es cuando pasan a
formar parte de la unidad productora de la familia de su esposo. En un principio son muy
dependientes y es facil que surjan conflictos con la familia politica y que la alfarera se convierta en
artesana endeudada. Sin embargo, conforme pasa el tiempo si las relaciones marchan bien la
unidad que integra a varias parejas de recién casados ya encarrilados en la produccion artesanal
puede ser altamente productiva.

Ademas tiene la posibilidad de integrar distintos procesos productivos de cada tipo de
loza. Asi una nuera hace charanda, la otra de olla de ahumar y la otra cazuela. Si cada unidad
domeéstica es una unidad productora el beneficio de la integracion de varias unidades sera el
ahorro de recursos y el ayudarse unos a otros en el suministro de materia prima, el préstamo de
moldes, etc. Si las unidades de las nueras y la suegra conforman una sola unidad productora
entonces, ademas de los anteriores "apoyos” contamos con una umidad en la que se trabajan
distintos tipos de loza; de modo que se pueden abarcar diferentes consumidores y sitios de venta.

2) Otra etapa de frecuente dependencia de una unidad productora hacia otra es cuando los
padres se quedan solos sin hijos, y aiin mas cuando la mujer queda viuda, porque necesitan del
apoyo de las unidades domésticas de sus hijos para poder desempefiar ciertas tareas, como la

39



coccion de la loza. La artesana de mayor edad tiene que pedirle a un hijo o hija que le ayude a
esto o aquello de la loza y como no siempre es posible que la ayuden opta a veces por vender
crudo o trabajar ajeno.

Nuevamente la relacion suegra-nuera se presenta en esta etapa, mas en sentido inverso.
Ahora la "necesitada" es la suegra. Asi, dependiendo como se lleve con la nuera solicitara o no
que le ayuden. También en el caso de las muchachas que no se casan pasaran a depender de la
unidad de algin hermano. Si existen buenas relaciones entre la esposa del hermano y sus cuiiadas
no habra problema. Mas de no ser asi, ésta es una buena oportunidad para la artesana de vengarse
por los desplantes que sufrio por parte de las cuiiadas en un principio de su matrimonio.

Es comun que las unidades productoras no deseen ayudar a otra porque esto les demanda
tiempo, esfuerzo e incluso gasto. El cooperar con alguien, por ejemplo en la coccion, disminuye la
capacidad de loza que se puede quemar por horneada; porque se incluye la loza de la artesana que
ayuda (la perjudicada) y la ayudada o sea la beneficiada. Por eso, para comprometerse una unidad
a ayudar a otra se precisa e una buena relacion y de una considerable carrera en la reciprocidad de
bienes y servicios entre unidades a lo largo de varios afios.

Ciertos factores culturales son tan bien muy importantes para contrarrestar la tendencia al
endeudamiento. El caso de Amada Camacho nos ejemplifica como la dignidad personal y la
identidad como una "artesana cabal" - es decir autosuficiente- influyen para que una productora.
aun en situaciones muy dificiles, evite caer en el endeudamiento que la descreditaria.

Entre algunas artesanas endeudadas es comun que, por ayudar en algun cargo religioso
dejen de hacer loza. Su devocion por la imagen, su interés por la continuidad de la tradicion y los
bienes y reconocimientos por ayudar en los cargos impulsan a las endeudadas a suspender
temporalmente su produccion.

Para cualquier patambefia es importante ser reconocida como "buena alfarera”. Sin
embargo, tiene mas peso que se le reconozca cuando coopera en un cargo y una negativa del
pueblo, artesanos y no-artesanos, "si le hace un desaire al santo" y no ayuda o no asume bien su
responsabilidad de carguera. El reconocimiento que recibe por ayudar en un cargo le sirve como
una tarjeta de presentacion para en el futuro ir a ofrecer su loza o su trabajo. Asi, es mas dificil
que una artesana mixta se niegue a comprarle loza cruda o bien ocuparla si la endeudada tuvo
tanta devocion y cumplio con algun cargo.

La dignidad e identidad como patambeiia se complementa y compite con la de ser
artesana. Lo relevante de esto es saber que tanto la dignidad como la identidad juegan un papel
muy importante en la busqueda de las artesanas endeudadas para dejar de serlo y, compensar de
cierta manera, su desventajosa situacion productiva demostrando lo bien y lo espléndidas que
pueden ser al cumplir un cargo.
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Para finalizar quisiera llamar la atencion a la importancia que tiene la disimil manera de
asumir los mismos problemas por parte de las productoras endeudadas. Asi como para unas
endeudadas la venta de loza cruda y su fuerza de trabajo -al contado como " tiempo"- es una
estrategia permanente, para otras es temporal y en cuanto les es posible lo abandonan para tratar
de hacer su propia loza.

Una sofisticada forma de endeudamiento que descubri ya hacia el final del trabajo de
campo fue lo que nombré como "un endeudamiento en cadena”. Algunas artesanas endeudadas
acostumbran pedir pagos por adelantado a dos o mas artesanas de manera subsiguiente. Asi por
ejemplo, la endeudada solicita que la interesada en comprarle su loza cocida le adelante el
equivalente a cinco docenas de olla arrobera para entregarle a los quince dias 10 docenas. Del
adelanto toma una tercera parte para comprar el barro y la lefia y dos terceras partes se las gasta
en otras necesidades basicas. A los ocho dias la productora ya hizo las cinco docenas y las deja
crudas secandose mientras va con otra clienta a ofrecerle igualmente 10 docenas de olla de tal
tamario y pedirle le adelante la mitad. Con dicho adelanto, compra la greta para acabar de hacer
las 10 docenas de la primera productora que le adelanto. Acaba a los 15 dias ese pedido, lo
entrega vy le completan su pago, del cual destina una parte para comprar el barro que falta para
acabar de hacer la loza de la segunda productora con la que se endeudo.

Asi, sucesivamente se va endeudando la artesana, pidiendo a una nueva prestamista le
adelante lo que se necesita para acabar la loza de un anterior pedido que hizo también con previos
adelantos. Si la productora logra cubrir a tiempo sus adeudos en cadena tiene posibilidades de
dejar de pedir y contar con el dinero necesario para pagar los gastos de produccion.

Sin embargo, si no lo logra la consecuencia es muy grave. La artesana se encuentra ante
un adeudo con varias personas a quienes debe pagarles con loza. Ahora su problema, ademas del
dinero, es saber como le va a hacer para producir toda la loza que prometio entregar. La
posibilidad es ponerse a hacer loza ajena sin pedir pagos por adelantado o crearse enemistades por
mala pagadora. Y lo peor es que, si sus prestamistas son "bravas”, le exigiran réditos o bien le
pagara la loza cuando la entregue a un precio aun mas bajo. Asi por ejemplo, una docena de
cantaro arrobero corriente que la vende la artesana a 25 nuevos pesos le pedira a la endeudada
que asi le pague cada docena que se comprometio a entregar cuando el precio por docena de ese
cantaro lo ofrece la endeudada a solo 15 nuevos pesos.

Sin lugar a dudas existen mas estrategias que se gestan en base de otras anteriores como
ésta de endeudarse en cadena. Mas, en este trabajo, solo esbozaremos este ejemplo de como una y
otra vez las productoras se las ingenian para hacer frente a sus dificultades.

Me pregunto qué sucedera si aumenta la migracion en Patamban? Qué efectos tendran en,
por ejemplo, los conflictos entre la artesana y su familia politica durante la ausencia del esposo?.
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Yo he observado en Patamban que, a raiz de la mayor migracion, muchas recién casadas (digamos
de hasta 3 afios de casadas) si no aguantan a las parientas de su esposo y las apoya su familia, se
regresan con sus padres.

En otros casos sucede que en ausencia del hijo, aumenta el control de la familia politica -
sobre todo la suegra- sobre la esposa, o sea la nuera. La manera mas comin de chantajear a la
nuera para retenerla en la casa es la de quitarle a los hijos. En Patamban sesobre entiende que si
una mujer deja la casa de los suegros por disgustos conel marido, la familia del esposo tiene todo
el derecho sobre los hijos y la mujer se puede quedar sin nada. Claro esta, aqui entra en conflicto
la familia de la mujer, sus padres y hermanos, que pueden apoyarla para que no le quiten a los
ninos y reciban nuevamente a la hija como parte de la familia.

Con un aumento en la migracion qué sucedera con aquellas artesanas dependientes de otra
unidad en la que se ausenten los hombres? En esos casos, las mujeres que ayudan a otra artesana
probablemente ya no podran hacerlo porque ellas mismas careceran del apoyo masculino para
quemar la loza y traer lefia y barro.

Sin embargo, a lo largo de esta investigacion he tratado de mostrar que la problematica
artesanal de cada artesana endeudada es tnica aunque todas comparten algunos referentes: la
carencia de dinero para sufragar gastos de produccion, los conflictos entre géneros al interior de
la unidad y entre unidades, y la asimétrica competencia entre las distintas artesanas de Patamban.
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OBSTACULOS ECONOMICOS, SOCIOCULTURALES Y TECNICOS EN EL
DESARROLLO DE LA ALFARERIA

I) Los obstaculos econdmicos

Dos son los principales problemas a los que se enfrentan las alfareras de Patamban: la falta de
capital para destinarlo a la produccion alfarera y la dificultad de acceder a la venta directa de la

loza en el mercado.

A) La falta de un capital que se destine exclusivamente y de manera permanente a los costos

de produccion de la alfareria.

Las artesanas endeudadas cominmente no cuenten con un dinero seguro para costear los
gastos de produccion como: el material que se compra en el expendio (los colores y los
ingredientes de la greta), la molida del barro y, en el caso de las productoras que no tienen un
hombre que les ayude, la compra del barro y la lefia. Este problema debe ubicarse en la logica
economica enfocada a la autosubsistencia que predomina entre estas mujeres. Bajo esta vision, las
artesanas fusionan en un mismo presupuesto el gasto para cubrir las necesidades de los miembros
de su unidad con los gastos de produccion. Esto propicia que el dinero de un rubro se invierta en
el otro. El caso mas comin es que el de la loza se utilice para cubrir las necesidades mas
apremiantes del grupo doméstico: comida, vestido, etc.

Por otra parte, las artesanas endeudadas que hacen loza de ahumar tienen mas gastos que
las trabajadoras de la loza de charanda porque los ingredientes para hacer la greta son mas
costosos que los colores y la arcilla de charanda que utilizan las cantareras. Asi por ejemplo, una
artesana que hace una horneada de 10 docenas de olla en distintos tamafios -entre pequefas y
medianas- gasta aproximadamente 30 nuevos pesos. En cambio, la que trabaja cantaro para hacer
la misma cantidad de piezas y de similares tamafios gastara unos 10 nuevos pesoslo.

Tomando este ejemplo, vemos que los gastos de la productora de enseres de cocina son
dos veces mas altos que los de la productora de loza de charanda. Entonces resulta paraddjica que
la inmensa mayoria de las artesanas endeudadas que mas dificultades tienen para salir del ciclo
vicioso son precisamente productoras de loza de charanda. Esto se debe a que la loza de charanda

es la menos bien retribuida-lo que disminuye el rango de ganancia de la artesana. Las endeudadas

10 Ep estos ejemplos, no se incluye el costo del barro y de la lefia porque algunas artesanas no pagan
ambos materiales. Por lo regular, los hombres se encargan de tracrlos y no implica desembolso monetario.
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son frecuentemente cantareras porque entablan relaciones de endeudamiento a plazos mayores.
Ademas, tienden a no recurrir a una sola estrategia - la venta de fuerza de trabajo y de loza cruda
al contado y la venta de loza cocida "al tiempo"- sino a varias a la vez en relaciones de
complementariedad. Por si fuera poco, muchas de estas cantareras ofrecen su mano de obra y loza
cruda "al tiempo". lo que implica aceptar una cantidad aiin menor al de por si bajo precio1 1.
Ironicamente las productoras que trabajan las piezas mas antiguas y laboriosas (los cantaros que
datan de tiempos prehispanicos) son ahora las que se encuentren en el escalon mas bajo de la

produccion y el comercio alfareros.

El caso de las productoras de charanda

La situacion de precariedad en la que se encuentran muchas cantareras obedece en gran
parte al poco uso de los recipientes para almacenar agua - como el cantaro, la cantarilla, el
botellon- porque muchas poblaciones ya tienen drenaje y suministro de agua. Se ha puesto de
moda entre algunas personas el utilizar los cantaros para almacenar agua porque le dan un sabor
especial a barro al liquido, mas esta demanda es poca. Por ende, algunos productores dejaron de
hacerlas y prefirieron trabajar la loza de ahumar por varias razones. En primer lugar, manufacturar
piezas de charanda es mas dificil: hay que cuidar el barro que se emplea y no todos los hombres
saben extraerlo. El barro es clave para que la masa salga un tanto viscosa, propiedad que indica la
ausencia de grumos de barro que provocan burbujas de aire en la superficie de la pieza, lo que
hace que cuando estan ya cocidos se traspase el agua. El barro negro es mas maleable y esto
permite darle a las paredes el grosor necesario, lo cual es muy importante porque le da el peso
adecuado a la pieza. Dado que son muy pesados, no se venden porque los intermediarios no
quieren transportar tanto peso. Si las piezas no tienen el grosor indicado no se cumplen las
propiedades térmicas que ofrecen los cantaros de mantener el agua ligeramente fria. Ademas,
brufiir y pintar las piezas de charanda son fases que demandan de mucho tiempo y experiencia. La
coccion de éstas piezas tiene la ventaja de que solo se queman una vez. (En cambio, las de
ahumar primero se cocen, luego se engretan y se vuelven a colocar en el horno para derretir la
greta). Pese a que la loza de charanda solo se coce, hay que saber graduarle muy bien el calor
durante la coccion pues es facil que las piezas salgan entre cocidas y crudas. Por si fuera poco, las
piezas de charanda (en concreto el cantaro) ocupan mucho espacio en el horno, de modo que se

1 En 1994 una artesana recibe 15 nuevos pesos por trabajar arduamente ocho horas, casi ¢l salario
minimo.
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queman menos piezas por horneada que de la loza de ahumar. Asi que lo que se ahorran las
cantareras por no tener que poner dos veces las piezas en el horno (una la coccion y la otra la
derretida) lo pierden en tener que hacer mas horneadas para sacar el mismo numero de piezas
dado el espacio que ocupan los cantaros. Asi por ejemplo, una artesana puede quemar en una
horneada 1S docenas de ollas de ahumar entre medianas y chicas, mientras que una cantarera que
tenga un horno de las mismas dimensiones puede quemar solo 10 docenas de cantaros de los
mismos tamaiios que las ollas y las otras cinco docenas la postergara para completar otra
horneada.

Todas estas dificultades para producir la loza de charanda las han resuelto las productoras.
Ademas, enfatizan que antes los consumidores si distinguian entre un buen y un mal cantaro y
valia la pena esforzarse. Pero ahora, segun las artesanas, la gente no distingue y ademas ignoran el
trabajo que lleva implicito cada pieza. Como las piezas de charanda no brillan como la loza de
ahumar y la verde vidriada, a los consumidores se les hace menos fina la loza. En base en este
criterio, quieren pagar la loza de charanda sumamente barata. Sin lugar a dudas en el mercado las
piezas que menos valen son precisamente los cantaros, cantarillas y botellones.

Por todos los motivos aqui mencionados respecto a los problemas de las cantareras, he
llegado a la conclusion que sus problemas no se concretan a la falta de un dinero para cubrir los
gastos de produccion. Existen varios factores que intervienen entre los que destacan: la compleja
técnica de la elaboracion de los cantaros, el dificil acceso a la venta directa en el mercado, la
competencia de los articulos de charanda con los productos industriales y el creciente desuso de
éstas piezas. Todos estos factores ponen en gran desventaja a las artesanas productoras de loza de
charanda y son las endeudadas quienes resienten, mas que otras cantareras, los efectos de estas

diticultades,

El caso de las productoras endeudadas que trabajan la Joza de ahumar

Otras artesanas endeudadas de Patamban trabajan enseres de cocina. Son productoras que
también recurren a las estrategias de vender loza cruda y mano de obra al contado y a veces "al
tiempo" asi como también loza cocida bajo esta modalidad. Como vimos, necesitan una mayor
cantidad de dinero para costear los gastos de produccion que las productoras de charanda. Sin
embargo, tienen la ventaja de que su loza no ha caido en desuso, aunque si compite con enseres
de ornigen industrial. El precio que puede aspirar a obtener el artesano es mas equitativo en
funcion del tiempo y esfuerzo que invierte en hacer determinada pieza. Dado que la loza es menos
elaborada, el artesano puede cocer en una horneada mayor de loza en menos tiempo que una
productora de charanda. Esto resulta clave para una artesana que tiene algun adeudo con otra y
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necesita entregar la loza en cierto plazo de tiempo. Le facilita ademas que una vez entregada la
loza que debia por algin pago adelantado reciba el resto del monto total y al mismo tiempo
solicite otro anticipo si asi lo requiere.

B) Dificultades de las artesanas para el acceso a la venta directa de su loza

En general las artesanas de Patamban tienen dificultades para acceder a la venta directa de
la loza en el mercado. La intermediacion comercial ha jugado un papel muy importante en la
expansion de la demanda de la loza patambefia. Si bien es cierto que los acaparadores se
aprovechan de los productores y les pagan muy barata la loza, esto no implica que los
intermediarios necesariamente sean nocivos.

En realidad es tal la cantidad de loza que se produce en Patamban que los mismos
productores no se darian a basto para venderla ellos. Sin embargo, el alto grado de dependencia
entre las productoras y los intermediarios ahonda las dificultades para la venta directa del
productor y origina el abuso de los acaparadores, sobre todo, de los que son también productores
de loza. Estos ofrecen anticipos del pago total y asi encadenan al artesano a surtirle piezas con la
regularidad y al precio que mejor le convenga al comprador.

Con la ampliacion del sistema de comunicacion y transporte y a raiz de una mayor
injerencia de los apoyos estatales, se han abierto nuevos sitios para la venta. A través de los
concursos también se ha promovido el comercio de la loza. Sin embargo, los programas de apoyo
artesanal no pueden frenar la competencia que se suscita entre los enseres de cocina de tipo
artesanal y los de origen industrial. Ademas, dificilmente pueden controlar la fluctuacion de los
precios de la loza en el mercado y menos aun abogar porque se paguen mejor las piezas a los

artesanos.
IT) Los obstaculos de tipo sociocultural

Si bien he sefalado los problemas productivos y comerciales que mas aquejan a las
artesanas patambenas - sobre todo a las endeudadas- estos no son los unicos obstaculos a los que
se enfrentan las productoras. Existen otros de tipo sociocultural que podrian solucionarse aunque
con mayores dificultades porque resultan mas dificiles de ser captados y valorados por los
promotores de programas de apoyo institucional.

Se requiere de soluciones para evitar que los asuntos familiares o bien los relacionados
con la comunidad, como las fiestas de los cargos, interrumpen la produccion artesanal, pero éstas
dificilmente podran llevarse a cabo.

El efecto que tiene el traslape de roles y funciones de la mujer en la produccion alfarera
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esta sufriendo cambios a raiz de la mayor importancia que ha ido cobrando la migracion. Entre las
unidades donde hay migrantes, se ha complicado el traslape de funciones de la mujer porque en
ausencia de los varones la mujer ha asumido nuevas responsabilidades y roles. En otros casos, la
ausencia de los hombres ha permitido que la mujer se desentienda un poco de sus tradicionales
obligaciones como ama de casa porque no tiene que complacer al marido ausente. Esto le permite
mas tiempo para la produccion y el comercio de la loza.

La busqueda de trabajo asalariado extralocal via la migracion es un fenomeno
macroeconomico que implica un replanteamiento del referente sociocultural de los actores
sociales. En Patamban, a raiz de la migracion se han inyectado nuevos valores y conductas que
vienen a cuestionar los roles y funciones tradicionales de la mujer, entre ellos precisamente el de
ser artesana. A lo largo de la década de los ochenta en Patamban, se noté una mayor apertura por
parte de los padres de familia para que las hijas solteras y los matrimonios jovenes salieran del
pueblo en busca de trabajo.

La mujer del migrante, por ejemplo, no tiene que pedir la autorizacion del marido para
emplear cierta cantidad del dinero que se gana de la agricultura para ocuparlo en la loza o para la
ropa de algin hijo, etc. Tampoco tiene a quien avisarle si saldra a vender, a donde y por cuanto
tiempo. Con el marido ausente la mujer puede decidir con mayor libertad de qué modo quiere
vender la loza, asunto clave para que una productora pueda aspirar a obtener mayores ganancias.

La venta a través de los intermediarios locales deja un rango de ganancia menor que si se
vende fuera del pueblo porque el precio de la loza es mayor fuera de Patamban. La artesana puede
decidir entre esperarse a salir, sin temer que se le negara la posibilidad, y sin presiones de tener
que vender la loza en el pueblo porque el marido esta esperanzado en que de lo que venda la
mujer salga para el gasto y asi €l ya no le tenga que dar.

Asi como la migracion en algunos casos ha ampliado las posibilidades para que la mujer
decida de manera mas autonoma sobre asuntos familiares y sobre la produccion y el comercio de
la loza, también la busqueda de trabajo asalariado extralocal ha fomentado entre algunas artesanas
el abandono temporal o total de la alfareria como ocupacion economica.

Sin embargo, en el caso de las artesanas endeudadas tenemos que la migracion masculina y

12

femenina es remota <, mas esto no las pone al margen de las consecuencias de la migracion. Las

artesanas endeudadas se han beneficiado indirectamente porque las artesanas mixtas, que reciben
apoyo financiero de los migrantes, pueden aumentar el monto que emplean en la produccion

>

12 14 migracion entre las unidades de las artesanas cndeudadas es mas remota porque para salir a
buscar trabajo asalariado extralocal se necesita dinero para sufragar los gastos de la partida y dejar algo
para que la familia que se queda en el pueblo se sostenga.
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alfarera y decidir ocupar mas seguido mano de obra y comprar loza cruda.

La estructura familiar y las relaciones de poder entre géneros y entre las mujeres mismas -
que compiten por ser las mejores amas de casa, la mas destacada artesana, la madre ejemplar-
limitan muchas veces el desarrollo de la alfareria. Muchas son las artesanas que viven y trabajan
bajo conflictos familiares por lo que plantear como alternativa otra forma de organizar el trabajo
que no fuera el taller familiar quizas disminuiria un poco los conflictos. Mas el taller, segun
testimonio de los duefios, no esta exento de serios conflictos familiares. Sin embargo, estos no
traspasan al mismo grado las relaciones productivas y comerciales como sucede en el caso de la
suegra y la nuera o la madre y la hija. Parece ser que el sistema de parentesco, especificamente el
predominio de la patrilocalidad, propicia que se estrechen los lazos familiares aunque esto tiene
sus bemoles que culminan en los conflictos ya sefialados.

I11) Los obstaculos técnicos

Existen una serie de dificultades técnicas en la produccion de la loza. Por ejemplo, el
impacto de las inclemencias sobre la secuencia de las fases del proceso productivo es tan fuerte
que aun las artesanas con mas ventajas productivas se ven en aprietos para contrarrestar la
lentitud y desarticulacion de las fases por los excesos de humedad o sequia. Las artesanas
endeudadas cumplen una funcion muy importante en contrarrestar dichos efectos, ya que por
medio de la venta de loza cruda se agiliza la secuencia de las fases. Asi por ejemplo, si esta
lloviendo mucho las piezas tardan mas en el molde para secarse y proseguir a la siguiente fase, el
raspado. Para manufacturar toda la loza necesaria para poder quemar una horneada, la artesana
decide o bien hacer mas moldes (dado que todos estan ocupados con las piezas ya hechas que se
estan secando) o comprarle la loza cruda a una productora endeudada, evitandose la manufactura
de las piezas. Es decir, cuando las artesanas endeudadas son incapaces de producir su propia loza,
se ven beneficiadas por los obstaculos técnicos. En cambio, cuando una productora endeudada
puede hacer su propia loza y se ve afectada por el impacto de las inclemencias en la secuencia de
las fases del proceso productivo, ella no puede como las artesanas que tienen mayores recursos

recurrir a la compra de loza cruda.
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EVALUACION DE INTENTOS DE APOYO A LA ALFARERIA DE PATAMBAN

En Patamban hubo varios intentos de apoyo a los artesanos. Algunas instituciones han
perdurado en sus programas mas que otros, pero en general todos adolecen de no darle la
suficiente importancia al traslape de funciones y roles de la mujer. No contemplan la relevancia
que tiene el entorno sociocultural en el que se desenvuelven los campesinos-artesanos
patambenios, lo cual se traduce en el fracaso de sus polit'icas de apoyo. Incluso algunos programas
de apoyo han provocado efectos contraproducentes, como lo ejemplificaré en el caso de la
institucion conocida como la Casa de las Artesanias (C de A).

El INI es una institucion que en varias ocasiones ha apoyado directamente a las artesanas,
ofreciéndoles camiones para que las productoras se trasladen a las ferias y fiestas. Fue la
institucion que en Patamban en 1961 inici6 con la idea de formar una union de artesanos. En 1986
y 1988 consiguio los materiales para la greta a precios muy bajos para que los artesanos
disminuyeran sus costos de produccion. En 1972 FONART di6é apoyo crediticio a algunos
artesanas y mas bien ayudo a los productores de loza de ornato porque se interesd en la
comercializacion de la loza fina.

Entre las instituciones que mas han perdurado en Patamban tenemos a la Casa de las
Artesanias que a partir de 1970 inici6 sus programas de apoyo en esta comunidad. Los objetivos
que perseguia el programa eran principalmente: incorporar a todas las formas de produccion no
capitalistas al sistema economico dominante, dar empleo en el ambito rural para disminuir el
exodo a la urbe, mejorar el nivel de vida de los productores y facilitarles una representacion
juridica ante la sociedad, facilitar la compra de materias primas a precios mas accesibles, mejorar
la calidad de los productos artesanales y ampliar la demanda de las artesanias en el mercado a
nivel nacional e internacional. !> En el caso de Patamban lo unico que realmente se ha logrado es
la ampliacion de la demanda de la loza a nivel regional y estatal. El objetivo de ayudar a los
productores a mejorar su nivel de vida y a afrontar los obstaculos productivos y comerciales que
mas les aquejaban no fue realmente mas que un anzuelo que utilizo el programa. En realidad se
buscaba el control sobre la produccion de la loza de ornato que se manifesto en el interés de la C
de A por monopolizar el comercio de loza suntuaria, en el apoyo a que los productores de esta
loza pudieran formar un taller de loza de alta temperatura. Incluso se les ofrecio algunos
quemadores de petroleo y se les prometio que les ayudarian a construir hornos con tabique
refractario. ’

Con el diferencial apoyo que C de A ha brindado a los artesanos dandole prioridad a los

13 Entrevista con José Luis Macias .funcionario de C de A, en Morelia en 1989.
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productores de loza fina (los menos necesitados) se ha ahondado la ya existente diferenciacion
socioeconomica, productiva y comercial entre las artesanas. Asi los programas discriminan entre
los artesanos que tienen bienes con qué respaldar sus créditos de aquellos que no. La inmensa
mayoria de estos ultimos son artesanas endeudadas. Nuevamente apoya C de A a los sujetos que
menos lo requieren y fortalece las ventajas productivas y comerciales de los que de por si se
encuentran en un escalon productivo y comercial mas favorable que las endeudadas.

Los créditos como la afiliacion a la Uniéon que organiza la C de A han beneficiado
prioritariamente a los artesanos menos necesitados, pero otras ayudas han acogido a todas las
artesanas. Hacia 1973 la institucion pidio ayuda al FONART, al Museo de Industrias y Culturas
Populares y la Asociacion Nacional de los Estados para el Fomento de las Artesanias
(ANCEFAR) para organizar concursos y despertar asi el decaido interés de los artesanos en su
oficio. Se decidio que era conveniente que en las fiestas patronales de las comunidades artesanas
se llevara a cabo un concurso artesanal. La institucidn organizo algunas ferias artesanales - como
la de Patzcuaro en Dia de Muertos, Uruapan en el Domingo de Ramos y Morelia en Navidad-
para llevar a cabo concursos entre distintas comunidades productoras de artesanias de ramas
como la alfareria, joyeria, textil, entre otras.

A las ferias pueden ir todas las artesanas y en los concursos las participantes
preferentemente deben estar afiliadas a la Union de Artesanos. Las ferias y fiestas que promueve
Casa de las Artesanias han tenido gran éxito, a tal grado que en algunos pueblos la institucion se
ha retirado como organizadora y la venta continua, como lo ejemplifica el caso de San Juan
Nuevo. Sin lugar a dudas, un beneficio que han tenido los artesanos de las politicas de apoyo de C
de A ha sido el aumento de los sitios donde vender la loza porque los artesanos no solo visitan tal
feria o fiesta sino que del sitio del evento buscan lugares circunvecinos a donde podrian vender y
asi van aumentando los lugares de venta. El aumento en los sitios de venta motivo a muchas
artesanas a diversificar su produccién con el objetivo de poder ofrecer en el mercado un mayor
volumen y variedad de piezas.

Otra de las politicas de apoyo de la C de A fue la creacion de la Union de Artesanos.
Desde la perspectiva institucional la formacion de la Union de Artesanos en cada comunidad era
para dar forma juridica a las asociaciones de artesanos' 7. Si bien la Union de Artesanos en cada
pueblo ha servido como un medio de cohesion y solidaridad entre los productores para que
manifiesten sus peticiones, también ha conducido a fuerte disputas que exacerban incluso

14 g conjunto de las uniones de las diferentes comunidades se le conoce por UNAMICH, union de
artesanos michoacanos, que se formo alrededor de 1980 y representa a los productores de Michoacan frente
a los de otros cstados.
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conflictos familiares previos. Asi lo ejemplifica el caso de Patamban en donde los alfareros de la
union han consolidado cierta hegemonia frente a aquellos que no estan incorporadosl ]

En cuanto al interes que la C de A supuestamente ha tenido para mejorar el nivel de vida
de los productores se nota que en Patamban no se ha logrado. El fomento a las actividades locales
que perseguia el programa de C de A para disminuir el éxodo de los patambeifios en busca de
trabajos extralocales no ha tenido éxito tampoco. Incluso, contradictoriamente, en muchos casos
los ingresos que obtienen los migrantes han jugado un papel muy importante en la continuidad y
expansion de la alfareria.

En Patamban la C de A ayudo temporalmente - de 1985 a 1987- en la compra de las
materias primas a precios mas bajos para disminuir los costos de produccion de los artesanos, mas
solo los afiliados a la Union. La institucion dejo de brindar este apoyo por falta de presupuesto
para comprar el material y porque surgieron una serie de anomalias en el manejo y administracion
de las materias. Para empezar, la greta no llegaba con la regularidad que los artesanos esperaban y
a veces tardaban hasta un mes para volver a surtir. Ademas los encargados de la administracion y
venta de la greta cometian una serie de irregularidades como: vender la greta preferentemente
entre sus parientes sin ser de la Union y/o apartarse toda la greta que necesitaban y vender el
resto. Los artesanos resintieron mucho el cierre de la venta de los matenales por parte de la C de
A porque tuvieron que volver a comprar en ¢l expendio de una familia patambefia hasta al doble
del precio.

Varias veces el INI consiguié materia pnma a un precto mas economico para ayudar a los
artesanos a disminuir sus costos de produccion. Sin embargo, ademas de las irregularidades en el
arribo de los materiales las productoras se quejaban de la baja calidad de los mismos. Este mismo
tipo de ayuda recibieron las artesanas por parte del Colegio de las madres en el pueblo, quienes de
1988 a 1989 también compraron materia prima a mayoreo. Este fue el apoyo mas exitoso y
duradero que ha habido en Patamban en términos de materia prima. Yo creo que gran parte del
éxito radico en que a las madres se les considero por parte del proveedor como un cliente directo,
no como una institucion que va a revender la greta. Por ende se les dio un precio de mayoreo
(mas no tan bajo como al INI y C de A) que a lo mejor tuvo que ver para que el proveedor
cuidara de la calidad del material. La administracion y la venta de la greta no presentd conflicto

I3La union de Aartcsanos estaba intcgrada por mas de 300 afiliados en 1989, que procedian de
unidades productoras con muy diversas condiciones socioeconomicas, productivas y comerciales. Se les da
prioridad a los artcsanos de la loza fina y a los de ahumar v charanda que tengan una situacion economica
holgada v scan cstables en su produccion v no mantengan relaciones de adeudamiento a largo plazo con los
intermediarios. Estos criterios de membresia los establece la misma C de A.
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alguno quizas porque no estaba a cargo de los productores directos sino de las madres. En
términos generales cualquiera podia comprar la greta con las madres, aunque daban preferencia a
las artesanas que tuvieran a sus hijos en el Colegio. Esta preferencia nuevamente excluyo a
muchas artesanas endeudadas quienes por lo regular mandan a sus hijos a la escuela federal en
donde las cuotas escolares son menores. Las madres dejaron de vender greta porque les
cambiaron de madre superiora que era la que promovio el apoyo del suministro del material.

En Patamban se les han otorgado creditos a los artesanos para ayudarlos a costear los
gastos de produccion, pero muchos productores ocupan el crédito en otras necesidades como en
techar su casa, pagar alguna deuda con alguien que no necesariamente se relaciona con la loza,
comprar unas gallinas, semilla y fertilizantes o cualquier otra necesidad. 16

Llama la atencion que las artesanas del taller y los duefios mismos son de los candidatos
mas frecuentes para recibir el apoyo crediticio de instituciones como la C de A y del FOMICH. Si
se parte del hecho que el taller como unidad productora esta en una situacion economica y
productiva por encima de la inmensa mayoria de los talleres familiares cabria hacerse la pregunta:
de por qué reciben este apoyo, si no lo necesitan tanto como otros. En primera instancia, se trata
de una produccion de loza de alta temperatura que tiene una buena demanda entre los turistas y su
venta aporta buenas ganancias. En segundo lugar, la C de A considera que economicamente el
taller es capaz de reembolsar los apoyos financieros que recibe con loza o bien en efectivo.

Los créditos que algunas artesanas llegaron a recibir de las instituciones, como la Casa de
las Artesanias, supuestamente serian invertidos en la alfareria: material, techo de un horno o flete
de la loza a algun sitio. En lugar de destinar al crédito a la produccion o el comercio de la loza, se
lo gastaban en la ropa y comida de sus hijos. Los promotores encargados de entregar los cheques
y registrar que el artesano habia empleado el dinero en lo que habia dicho se enfrentaron a que en
muchos casos no lo habia hecho y se califico a los artesanos de "flojos e irresponsables”.

Los intentos de C de A de introducir otra forma organizativa para la produccion de la loza
que no sea el taller familiar han fracasado en Patamban por varias razones. En cuanto a los
obstaculos productivos, la forma organizativa del taller familiar ha demostrado ser en esta

comunidad la mas adecuada porque, a diferencia de otras formas de organizar el trabajo como la

6 Segun la politica de 1a C de A un artcsano que no paga el crédito va a juicio v s puede embargar
al productor, segun José Luis Villegas, funcionario de la institucion en 1989. Sin embargo, es bien
conocido que muchos artesanos no pagan a pesar de la fuerte presion que hay entre unos y otros dc la
Union. Si unos no pagan, otros corren el riesgo de que la C de A les retire su apoyo financiero porque la
institucion sc basa cn ¢l pago de crédito a nivel comumidad y no individual. Los créditos que reciben los
artesanos ticnen supuestamente una tasa de interés muy baja: asi, por cjemplo, del crédito que recibieron
las patambenas cn 1989 tuvicron que pagar ¢l 29% anual sobre saldos insolutos y tenia que pagarse cl
adcudo entre 12 v 18 meses.

52



pequefia empresa, permite a la mujer llevar a cabo sus obligaciones hogarefias al mismo tiempo
que en sus tiempos libres hacer loza. Los intentos por introducir nuevas formas organizativas -
como lo hizo la Casa de las Artesanias en 1985 al tratar de instalar un taller de alta temperatura
fracasaron por varios aspectos. A pesar de que la mayoria de los trabajadores iban a ser hombres
(o sea alfareros destacados en la produccion de loza fina) porque significaria menos conflicto para
que se desplazaran a trabajar a otro sitio fuera del hogar, surgieron problemas vinculados a las
relaciones de poder existentes entre los participantes como habitantes de la misma comunidad,
parientes y amigos. Fue imposible conformar el taller pues no dejaban a un lado sus envidias y
diferencias personales. Al contrario, la instalacion del taller volvio a replantear antiguos
conflictos. Ademas en el contexto sociocultural de los patambenos es muy dificil concebir que uno
de los artesanos fungiera como jefe/administrador para tomar las decisiones a nombre de todo el
grupo. No faltaba la desconfianza de aquél que pensaba que se le iba a robar, del otro que no
soportaba que fulano y no é€l fuera electo como jefe y un sin fin mas de problemas interpersonales
que obstaculizaron la formacion de un consenso para la organizacion de un taller. Las pocas
mujeres que iban a entrar de trabajadoras se vieron en serios problemas con los esposos porque,
ademas de que tenian que salirse de casa para trabajar y "descuidar” la casa, no faltaria alguno de
los hombres del taller que a lo mejor quisiera enamorar y "arrimarse” a su esposa o hija. Los celos
del marido y el control de la familia politica para que la mujer trabaje no para "otros sino para los
de la casa" fueron dos frenos muy grandes para que las mujeres pudieran entrar como
trabajadoras. En el caso del taller de alta temperatura de Remigio que si tuvo éxito estos
problemas no se suscitaron por varias razones. En primer lugar, el jefe es alguien que no es de
Patamban con el que no han tenido mayor interrelacion personal y menos consanguinea. Las
trabajadoras son mujeres casadas cuyos esposos no estan en el pueblo para que las celen, o bien el
esposo también trabaja en el taller. Por otra parte las mujeres solteras son por lo regular parientes
de las trabajadoras de mayor edad, asi que estan bien vigiladas de que nadie les falte al respeto.

Los intentos de apoyo a los alfareros de Patamban no han sido autogestionados por los
mismos productores. Desde mi punto de vista, esto ha conllevado a la prevalecencia de los
objetivos que perseguia cada institucion o banco promotor de cualquier tipo de ayuda. El Estado
mexicano a través de distintas instituciones en pro de las artesanias, persigue claras metas de
control politico y socioeconomico sobre la ideologia de sus productores y de rentabilidad. Por eso
prefiere atender a las producciones artesanales que impliquen mayores ganancias y menos
inversion, antes que apoyar a los productores mas necesitados de manera desinteresada.
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RECOMENDACIONES PARA MEJORAR LA SITUACION ECONOMICA,
PRODUCTIVA Y COMERCIAL DE LAS ARTESANAS ENDEUDADAS

Las recomendaciones que a continuacion presento pretenden ser lo mas desinteresadas
posibles. Realmente se busca ayudar a los productores, aunque es dificil pensar en instituciones
que deseen ayudar a las productoras endeudadas sin esperar nada a cambio por sus apoyo
financiero, tecnologico o de cualquier tipo. Lo que si se puede controlar es que los objetivos
institucionales no priven sobre los intereses comunitarios perjudicando en lugar de ayudar a las

alfareras, como ya ha ocurrido con instituciones como la C de A.
I) Creacion de fondos para costear los gastos de produccion de la loza

Uno de los argumentos importantes para lograr que alguna institucion apoye a las
artesanas endeudadas que trabajan la loza de charanda es que existen cantareras no endeudadas
que exitosamente producen y venden (sin necesidad de endeudarse). Ademas, son premiadas en
los concursos artesanales recibiendo el reconocimiento de ser las productoras que mas se apegan
a la continuidad en los disefios y motivos decorativos de la loza patamberia. Estas productoras
cuentan con otras fuentes de ingresos que respaldan su produccion artesanal. Tienen el apoyo de
otros miembros de la familia para que ayuden en las fases del proceso productivo o bien en las
tareas vinculadas a la produccion. Si no cuentan con esta ayuda, tienen dinero para que alguien les
traiga la lefia, el barro y para recurrir a las estrategias productivas como la compra de fuerza de
trabajo, loza cruda y loza cocida "al tiempo". Ademas, pueden elegir si venden la loza a los
intermediarios o salen a vender fuera, de acuerdo a el volumen de loza y a sus compromisos
familiares y sociales que les permiten o no realizar la venta extralocalmente.

De lo anterior se desprende que para mejorar el nivel de vida y condiciones productivas de
las artesanas endeudadas que trabajan la charanda es necesario apoyar las otras actividades que
respaldan a la alfareria. En el caso de las endeudadas seria la agricultura.

En segundo lugar, en el caso de las artesanas endeudadas que no tienen el apoyo de otros
miembros de la familia resultaria riesgoso brindarles un apoyo financiero. Muy probablemente
seguiran con el problema de quién les ayudaran en ciertas tareas vinculadas a la produccion
(como la extraccion del barro y la lefia) y gastarian el dinero en otras necesidades apremiantes y
seguiran vendiendo loza cruda o su fuerza de trabajo o bien endeudandose con los intermediarios

por vender "al tiempo".
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Sobre este primer tipo de problema, recomienda:

1) Facilitarles a las artesanas los materiales como el barro y la lefia, si es que no tienen quien
se encargue. Se requeriria checar si la artesana tiene 0 no un horno donde quemar porque esto es
imprescindible para no dedicarse a vender loza ceruda o su fuerza de trabajo. Si la artesana carece
de horno, entonces la solucion es darle el dinero para que lo construya, ya que dicha construccion
la realizan los propios artesanos. Agentes de fuera han probado ser inexpertos como sucedio cono
los hornos de tabique refractario. En caso de que la construccion se realizaran seria candidato a
recibir subsecuentes apoyos.

De lo anterior se desprende que las artesanas endeudadas no necesitan unicamente un
financiamiento para poder conseguir los materiales que necesitan para su loza, sino que requieren
de las herramientas de trabajo (un horno). Muchas carecen de hormo; para otras esta en mal
estado y solo habria que costear su reparacion.

Tanto las artesanas endeudadas que hacen loza de ahumar como de charanda necesitan
que se les apoye en términos financieros para poder salir de su ciclo de endeudamiento.

2) Una gran ayuda seria que contaran con un fondo para costear los gastos de produccion. Para
evitar que el dinero lo utilizaran en otras prioridades seria mejor que durante una temporada,
mientras salen de su ciclo de endeudamiento, se les proporcionaran los materiales necesarios para
hacer la loza. Explicitamente lo necesario para decorarla y, solo en el caso de las artesanas que no
tuvieran el apoyo de los hombres de su unidad proporcionarles también el barro y la lena. Esto
ultimo seria posible a través de un grupo de hombres a los que se les pagara por estos materiales y
se los entregaran a las artesanas endeudadas.

3) Seria importante explicarles a las artesanas, a través de un grupo de promotores, como no
fusionar el gasto del diario con el de la loza para que comprendieran lo importante que es
conservar un fondo para costear los gastos de produccion. Claro esta esto resulta imposible si no
se les proporciona a las artesanas el apoyo financiero inicial que sugeri en el apartado anterior.

IT) Propiciando la venta directa de la productora al consumidor

Como ya senalé, uno de los grandes problemas a los que se enfrentan las alfareras
patambenas en general es el poco acceso que tienen a la venta directa de su loza al consumidor.
Esto es aun mas fuerte entre las artesanas endeudadas. Para solucionarlo, retomando los
anteriores intentos de apoyo del INI al respecto, recomiendo:

1) Proporcionar camiones fleteros para que las artesanas que mas dificultades tengan para
costear el traslado de su loza al sitio de venta, reciban este apoyo. Solo hay que considerar que
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previo a esto, las artesanas endeudadas tendran que estar ocupadas en su propia produccion (y no
en la de otras) porque solo asi contarian con loza suficiente para llevar a vender.

Si bien es cierto que la C de A ha contribuido a la apertura de nuevos sitios para la venta

de la loza, ni ella ni ninguna otra institucion se ha preocupado por proporcionar a los artesanos un
hospedaje digno en los sitios de venta. Las artesanas tienen que dormir en el puesto de la loza, lo
que las pone en peligro de agriparse por el frio o ser victimas de asaltos por la noche. Las
vendedoras se ven en serias dificultades para poder ir al bafio y asearse. No tienen donde lavar su
ropa y la comida que pueden comprar es cara y poca.
2) Organizar una cooperativa para la venta de la loza que se instalara mismo en Patamban en la
que se les diera prioridad a las artesanas endeudadas. Para controlar el acceso a la cooperativa
(con el objetivo de evitar robos de loza entre los artesanos) seria bueno un registro de la cantidad
de loza que entra y quién la deja y al final del dia restar la que se vendio.

3) Proporcionar a las vendedoras servicios para satisfacer sus necesidades basicas durante su
estancia en el sitio de venta.

En los pueblos se podria promover un apoyo solidario entre los distintos productores de
artesanias en los que el pueblo anfitnon ayude a las visitantes-vendedoras. Esto no seria dificil
porque de hecho a través de relaciones de parentesco y amistad entre los artesanos de una
comunidad y otra asi opera la solidaridad para hospedar a los visitantes. Solo que esto se restringe
a unos cuantos amigos y parientes y la solucion seria para todos, incluso a los que no tienen

relacion alguna en el pueblo que visitan.

I1T) Aumentar el precio de la loza

Sin lugar a dudas las artesanas, sobre todo las endeudadas, necesitan tener mas facilidades
para salir a vender la loza porque al interior del pueblo como, hay tanta oferta y abuso de los
intermediarios, se vende muy barata.

Sin embargo, aun apoyando el mayor acceso de la productora a la venta directa de su loza
queda un importante problema a resolver: el precio de la loza. La competencia a la que se
enfrentan los enseres de cocina artesanales, de ahumar y de charanda, frente a los de origen
industrial no esta al alcance de los artesanos de ser controlado.

Tampoco controlan la fluctuacion de los precios de su loza porque éstos varian en funcion
de, entre otros factores, las necesidades que tenga en ese momento el artesano, en relacion a los
precios de venta de otros comerciantes de enseres de cocina de origen industrial, y en funcion del
cliente que compre.

56



1V) Darles armas para organizarse autogestivamente

Recomiendo que las artesanas mismas se organicen independientemente de cualquier
institucion para que haya mas compaiierismo y solidaridad entre ellas. Esto las ayudaria a poder
vislumbrar mejor sus problemas y a que ellas mismas acordaron posibles soluciones.

V) Apoyar a la pluriactividad econémica como estra'iegia

Como sefalé parte del exito de otras artesanas no endeudadas es que la alfareria se
complementa de otras ocupaciones tanto para cubrir las necesidades de los que integran la unidad
como para invertir en la produccion alfarera. Si se apoya a los hombres de la unidades
productoras endeudadas para que puedan sembrar cultivos comerciales, quizas con lo que

obtendrian, apoyarian mas a la artesania.
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ANEXO 1

Recomendaciones para solucionar los problemas de las artesanas endeudadas

Recomendacion

) Fondos para costear la produccion

1) compra de lefia y barro

2) compra de pinsturas y greta

3) costear la construccion de hornos

4) costear molida del barro

5) explicar de la manera mas adecuada a las
artesanas lo importante que es separar el
dinero para las necesidades basicas del dinero
para los costos de produccion.

11) Propiciar venta directa del artesano al

consumidor

1) camiones fleteros que preste alguna
institucion sin costo o el minimo

2) formar una cooperativa para la venta de la
loza que se instalara en Patamban
3)proporcionar servicios para satisfacer
necesidades basicas a los artesano durante su
estancia en el sitio de venta

I11) Aumentar el precio de la loza

1) dar mas oportunidad al productor para que
fije los precios de sus articulos

2) mayor injerencia del artesano en las
condiciones que fija el mercado

3) mayor informacion al artesano sobre la
logica que opera en el mercado para la
fluctuacion de los precios de los articulos.

1V) Organizaciones Autogestivas

1) dar espacto para que las artesanas
organicen sus propias uniones.

2) abrir los espacios de solidaridad entre las
productoras por parte de ellas mismas
evitando la injerencia de instituciones con sus
propios intereses.

V) Apovar a la pluriactividad economica
como estrategia entre los campesinos-
artesanos

1) apoyar la agricultura para el autoconsumo
y la comercial

2) respaldar la panaderia y el comercio

3) brindar apoyo a la ganaderia

4) introducir la produccion familiar de
muebles rusticos.
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ANEXO 2

Guion de Entrevista

I Datos Personales
1. Centro en el que actualmente vive el entrevistado

(1) Morenita

(2) Sagrado Corazon
(3) Cristo Rey

(4) San Francisco

2. Edad

(1) 15 a 20 afios
(2) 20 a 25 arios
(3) 25 a 35 anos
(4) 35 a 40 arios
(5) 40 a 50 anos
(6) 50 en adelante

3. Estado Civil
(1) casada

(2) soltera

(3) separada
(4) viuda

4. Madre artesana

(1) s1
(2) no
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5. Ocupacion del padre

(1) artesano
(2) agricultor
(3) artesano y agricultor

6. Tiene hijos

(1) si Cuantos? de qué edad?
(2) no

7. La estructura familiar de su unidad es:

(1) nuclear con hijos pequeiios
(2) nuclear con hijos adolescentes
(3) extensa con pareja de recién casados
(4) varias mujeres solas que dependen de otra unidad
(5) una mujer sola
que depende de otra unidad

8. Algin miembro de su familia trabaja en los Estados Unidos?
(1) si por temporadas

(2) si de manera permanente

(3) no

9. Algun pariente trabaja en otro estado de la Republica?

(1) si por temporadas

(2) si de manera permanente
(3) no
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10. Algun pariente trabaja en otra parte de Michoacan?

(1) si por temporadas
(2) si de manera permanente
(3) no

11. Recurre a la agricultura?

(1) para el autoabasto
(2) cultivo comercial
(3) de los dos

(4) no recurre a la agricultura
12. Ingresos

(1) primero alfareria y segundo agricultura

(2) la alfareria igualmente importante que agricultura

(3) ingreso tnico la alfareria

(4) ingreso principal agricultura y secundario alfareria

(5) ingreso principal alfareria y secundarias otras actividades (excepto agricultura)
(6) ingreso alfareria igual a otras actividades secundarias(excepto agricultura)

13. Pertenece a la Union de Artesanos?

(1) si
(2) no

14. Ha recibido crédito de alguna institucion?

(1)si
(2) no

15. Volveria a pedir un crédito?
(1) st
(2) no
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16. El credito que recibio en que lo utilizo

(1)enlo delaloza
(2) en otra necesidad Cual?

II. Tipo de Loza

1. Donde aprendio hacer la loza?

(1) en la casa paterna
(2) en el domicilio conyugal
(3) en ambos

2. Que tipos de loza hace?

(1) de ahumar

(2) de charanda

(3) verde

(4) de ahumar y charanda
(5) de ahumar y verde
(6) de charanda y verde
(7) de los tres tipos

3. Cada cuando quema loza?

(1) cada semana
(2) cada quince dias
(3) de 3 a 4 semanas

4. Trabaja Ud durante las aguas y secas?
(1) s

(2) solo en las secas Por que?

(3) solo en las agua Por que?
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5. Le ayudan otras mujeres hacer la loza?

(1) si

(2) no qué hacen?
6. Tiene Ud problemas con las otras mujeres de su casa y por eso no le ayudan?

(1) si con quién por qué se disgusto
(2) no

7. Hay otras mujeres en casa que trabajan su loza a parte?

(1) si queé loza trabajan?
(2) no

8. Ud tiene a su cargo alguien a quién ayudar hacer loza?

(1) st una artesana de edad avanzada
(2) si una(s) artesana soltera

(3) si una pareja de recién casados.
(4) no

9. Cuando se caso fue a vivir a casa de la familia de su esposo?
(1) st Tuvo problemas? __ Cuales
(2) no

10. Actualmente lleva una buena relacion con la familia de su esposo y se ayudan en la

alfareria?

(1) nos llevamos bien pero cada quien ve lo de su loza

(2) nos llevamos bien y nos ayudamos en el trabajo artesanal

(3) nos llevamos bien y nos ayudamos en el comercio artesanal

(4) nos llevamos bien y cboperamos en el comercio y la produccion artesanal.

(5) nos llevamos muy mal
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I11. Comercializacion

1. Vende la loza a regatones

(1) si Al contado? “al tiempo?
(2) no

(3) a veces por qué y como vende?

2. Vende loza a los acaparadores foraneos?

(1)si
(2) no
(3) a veces por qué y como vende?

3. Vende loza a productoras que son también regatonas”?

(1) si Al contado? "al tiempo?
(2) no
(3) a veces por qué y como vende?

4. Vende loza en las fenas?

(1) si
(2) no
(3) a veces por qué y como vende?

S. Vende loza en las fiestas patronales?

(1) si
(2) no
(3) a veces por que y como vende?
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6. Como vende mas la loza?

(1) al interior del pueblo por medio de regatones
(2) fuera del pueblo en feria y fiestas

7. Compra Ud. loza cocida para revender?

(1) si al contado? "al tiempo? y a que artesanas”’
(2) no

8. Tiene Ud. alguna idea de como podria vender Ud mas su loza?
(1) que propone

(2) no se me ocurre nada

IV. Especializacion en el proceso productivo

1. Vende Ud loza cruda?

(1) st
(2) no

2. Como vende la loza cruda?

(1) al contado

(2) al tiempo

(3) de las dos formas

3. Por qué vende la loza cruda?

4. Trabaja Ud loza para otras artesanas’?
(1) st como le pagan?

(2) no
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5. Por qué trabaja para otras artesanas?

6. Vende loza cruda y también trabaja para otras unidades?

(1) st
(2) no
(3) a veces

7. Qué prefiere vender loza cruda o trabajar ajeno? y Por qué?

8. Vende Ud. loza cocida "al tiempo? y Por qué?

(1) si
(2) no

9. Tiene clientas a quien les vende la loza cruda?

(1) st Son sus parientes o0 amigos?
(2) no tengo clientes

10. Tiene clientas a quien les vende su fuerza de trabajo?

(1) st Son sus parientes 0 amigos”?

(2) no tengo clientes
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ANEXO 3

MAPA DEL ESTADO DE MICHOACAN: LOCALIZACION DE PATAMBAN.

Mapa de a localizacion de pueblos.

——— 3 _—

GUANAJUATO

Ny CONE AN, .

® AT vARCA

LAGC DF CHarara IMARAN

—_ CHiMAlUL e

L
cosmiiiana\ N

SAUUAYCe @

QGG ANLAMACUTIHU

X
& /\ucuuun PUAYANDIRO ®

Thianuoaiy SLLANA L

. Y ILFYNITRY
ALAPAN @ [an)
\Vuar 518 CradA

- /'Qi“u““

! 7

TANCITARCS TaneTAne

/

*AMIO

® TOMATLAN )

efACAMY-AD
/ @ ANMLTLAN o

Teralartes

P T e~ YURELGNY

g

“\\Hqu [

i
S arAT I RGAN

-~ |
W

$ 3 e
) N

. STURICATO
L \ SINGUARAN

VAN

CUALlomMiny

COLima {

eunaliana

/

e

4(0‘

®COANUAYANA
INAGUA
*AQUILA e CHULUMUCO
Mat5AS
RIQ

GUERRERO

.ZA(AIULA

o o
167 w.

t ﬁ YLARIIAPUNDAROD

BA
L P HoutLea zaMOn Cl"}“‘ Tenmene
3 L0 slLATAZALCA GUANGOe . oL
(W ate] €)  JACOnNAS ‘
’ ¥ Ccnodanoir HUAKDACARSE AlAR
TANGANCICUARG SPUREPERO nown] =
A . . LT SUCAALD  eMARAVATIO
ALisco (IARCCUATO®  Chicnora®  ®ICHAN HUANIQUEO GuERENDaR S ZIMAPECUARO
i LNDA
o T Palausang zacarue CYLREULNDD.  yamupanoe o o i AL TupsnpEe
< NAHANIA . ®iuDaPaRAPE O
TACATZCG *
TZCuARUe @ TINGUINDIN ‘-ll‘lNDAHU - .C"‘“o @ IIMBC
1GCHUMun® Aranza, eCMIHAN o . . ® yaLLaCOLID ®raximanoa
SAN FLLiPi @ @MAHUAIILN CaruLA
TisatLine eTamazula esnacis® o5t vine ATanTTUNT AN
*OS MEYESe P ARy -7 unCaMLy eTZiTI0
o’ G A etre A
aTures 2ROSTGe  JLATRLIING = <'\'“““’ ® e ernes SruRTAN
N ZAC AN «5, “eeaticoang  RIPETED

NEETREV o2

~—

GRaNOE

el TUCUARD ZITRTUARD e

elITAlA

STUCANTLS

@ HOCUPETARO
SCARAZUARY
®PURUNGUED

L PEVIVI]

Y 4

@ CUTZ10;
® HUETAMO
SCUTIAMAL R

k\
7

PUNGASABAL 3% “w

ARLCHIT AN g

wer®

outLit1any

e

z

T T el ™

R 40 b my

(L)8AN JLHONIMO PURLNCHECUARD

w
(e e vrAy
NN ANDRES TIIRONUARG
M ARICUA G
W O UAN
1B IHAMANGARO

(L.




