hasta la utilizacion de la mujer como ob-
jeto sexual, pasando por los roles sexuales,
las amenazas del patrén, el hostigamiento
en los camiones y los golpes del marido.

El reto es educar a nuestro marido,
a nuestros comparneros.

;Qué han propuesto los hombres de la
CONAMUP para luchar contra la explota-
cion a las mujeres?

— una revolucion cultural en la que
mujeres y hombres tengan una evolucion
conjunta.

— cambiar el ““yo” del hombre y res-
petar el derecho de la mujer a decidir por
si misma.

— apoyar los espacios de mujeres y a
las compartieras como lideres.

— que la CONAMUP trabaje para con-
vencer a los maridos que se resisten al
progreso de sus compafieras.

;Qué proponen para luchar contra la
opresion a la mujer?

— que los hombres lleven a la prac-
tica en sus propias casas la socializacion
del trabajo doméstico.

— apoyar en la educacion de los hijos.

— promover actividades culturales
contra la ideologia machista-capitalista,
en donde la publicidad utiliza a la mujer
como objeto sexual.

Luchar contra el individualismo es
socializarnos, hacer una colectiva de las
decisiones y actividades

[ as mujeres de la CONAMUP enfrentan
problemas organizativos que van desde
compafieras que no asisten a las asambleas
por no perderse un capitulo de la teleno-
vela, hasta las que no consiguen el permiso
del marido o las que no tienen con quien
dejar a sus hijos. Por tanto, reconocen la
necesidad de que haya una presencia de
las mujeres en la comision politica de la
CONAMUP y nombrar a mujeres como
representantes de las organizaciones. Su

politica de alianzas incluye promover la
relacion intercoordinadora en un Frente
Amplio de Mujeres de sectores populares
de México; acercarse aun mas a organiza-
ciones como CNTE, Sindidato de costu-
reras, asi como a los grupos de apoyo:
CIDHAL, Mujeres para el Didlogo, EMAS,
Equipo Pueblo, entre otros. Desde luego
su lucha incluye al hombre como compa-
fiero: ‘““Nunca se ha visto ni se verd una
revolucion de mujeres o de hombres,
las revoluciones las hacemos los pueblos”,
dice Francisca Rivera Gonzdlez del Comite
de Defensa Popular de Durango, quien
hace un llamado para que las mujeres edu-
quen a sus hijos, “‘pero el reto es educar
a nuestro marido, a nuestro compaifiero’.

[as mujeres de la CONAMUP ahora no
solo luchan por lecherias, tortibonos,
vivienda, escuelas, consultorios; también
por una educacion no sexista, contra el
machismo en la casa y en las organizacio-
nes. Sin embargo, aun quedan bajo el
delantal problemas como la libertad
sexual, el aborto,. . . #7

ARTE

Arte en serie ¢jigual a artesania?

Y si se trata de escultura en bronce ;por qué limi-
tarse a vaciar una sola, si antes de romper el molde
que tantos esfuerzos exigid del escultor, se pueden
formar seis, diez, o veinte bellezas igualitas? ;De nin-
guna manera! Eso seria un desperdicio que ni el
artista ni sus representantes comerciales pueden
admitir.

En principio, la produccién de obras de arte en
serie tenia una razon de ser ajena a la voracidad y al

Laura Marti

S 1 quisiéramos dar una definicidn exacta y clara
de lo que es una obra de arte, en la que hubiera
cabida para toda aquella expresion humana que en su
momento ha sido artistica, pero que definitivamente
excluyera sin dejar lugar a dudas todo aquello que por
alguna razén no puede ser considerado como arte,
estariamos en un verdadero aprieto.

Yo, en lo personal, coincidiria con la definicidn
tradicional en que una obra de arte para ser tal, debe
de ser unica y original. Esto es que no exista ni1 haya
existido una obra similar. En principio casi toda la
gente estaria de acuerdo con estos dos requisitos,
pero s6lo en principio; cuando lo piensan detenida-
mente a muchos les cambia la visidn de las cosas.

Eso de que una obra de arte tiene que ser original
para merecer tal calificativo no lo pone en duda nadie.
Pero ,unica? Vamos, eso estuvo vigente mientras el
mercado del arte no exigid6 producciones masivas,
ahora la moda es hacer 40, 100, 500 o més reproduc-
ciones de una sola obra original, cuando hablamos de
grabados, serigrafias, litografias o cualquier otra téc-
nica similar.
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Jucro. Esta era la inica manera de permitir el acceso
al arte a un gran numero de personas de ingresos
medios, que dificilmente hubieran podido pagar por
una pintura o una esculfura original. Entonces, com-
prador, vendedor y productor estaban conscientes
de que se trataba de una copia y s6lo eso, por tanto
su precio era accesible y adecuado.

Pero como frecuentemente sucede, el asunto se
desvirtu6 conforme aument6 la demanda. Eso de ven-
der copias estaba resultando un buen negocio que
prometia que, si se le manejaba con habilidad e inge-
nio, podfa convertirse en una minita de oro. Asi es
que los comerciantes del arte  secundados por muchos
artistas ambiciosos y aprovechados, se dieron a la ta-
rea de convencer a la gente de que una litografia, un
grabado, un bronce o una mixografia valian apenas
un poco menos que un original Gnico.

Y la convencieron. Nuevamente el arte plastico de-
j6 de ser accesible para la clase media y se convirtid
en lujo de ricos. Se le hizo creer al publico que cada
uno de los cuadros de una serie de grabados, por po-
ner un ejemplo, eran casi como originales ya que el
autor los firmaba uno por uno y, en ocasiones, hasta
se permitia el lujo de terminarlos con diferentes colo-
res o de ponerles algin detalle que los diferenciara
entre si. En resumen, siguiendo la misma cosa: cien
piezas iguales pero en diferentes tonos, que todo el
mundo se empefia en ver como si fueran cuadros
unicos. |

Sin embargo, agui no acaba la cosa. No contentos
con ganar una millonada con cada obra de produccion
masiva, ahora explotan la industria del poster: foto-
grafian alguna pintura de un artista reconocido y co-
tizado, disefian un cartel que, para acabarla de amolar
sirve como propaganda para la galeria o el museo que
estd promoviendo al autor del cuadro, y proceden 4
vender cada una de esas hojas de papel bellamente
impresas, en cincuenta mil pesos o en cincuenta dola-

‘res, todo depende de la categoria del que firma la
pintura.

Esta comercializacion abusiva ha promovido Jos
excesos entre los pintores e, incluso, entre los com-
pradores de arte. Se han dado casos, muy sonados por
cierto, en los que una simple manta firmada con pin-
tura en aerosol o un garabato hecho con boligrafo
sobre una humilde hoja de cuaderno, fueron compra-
dos en una cantidad de dinero considerablemente
superior al valor de la manta, la pintura, la tinta o el
esfuerzo empleado por el maestro.

Supongo que esto quiere decir que a estas alturas
la calidad del trabajo pasa a segundo término (para
darle un lugar honroso) y lo que importa, lo que de
veras vale es la firma y ésta justifica que se pague por

ella cualguier cantidad.

Que los pintores, escultores y comerciantes de arte
lo crean, va. Estar convencidos de que ellos son el om-
bligo del mundo y de que todos los simples mortales
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sofiamos con conseguir aunque sea un vellito del
centro anatomico de la existencia, puede ser parte de
su trabajo o del egocentrismo que casi siempre acom-
pafia a la fama o al dinero.

Lo que inquieta €S que en ocasiones parece que
tuvieran razon. No seria sorprendente que Dali subas-
tara sus bigotes, pero tampoco lo seria que varios

acaudalados excéntricos pujaran frenéticamente por -

conseguirlos a cualquier precio. jHabria que imagi-
nar qué lujo! ;Una vitrina blindada en la que el
satisfecho comprador exhibiera un terciopelo lleno
de bigotes y con una reluciente firma del maestro
espafiol!

Guardano sus justas proporciones algo similar esta
sucediendo con la pintura y la escultura de todos los
niveles y categorias. La gente no duda, cuando cuenta

con los recursos, en comprar una pieza de bronce o

un grabado cuyo precio millonario, que sobrepasa con
mucho su verdadero valor, alcanzaria para adquirir
dos, tres o hasta mds pintura originales y UNICAS,
gue por ser de autores menos conocidos —no por €so
menos talentosos— con quienes se puede establecer
un trato directo, cuestan lo que valen.

No parece que pueda suceder pronto, pero existe
la posibilidad no demasiado remota, de que la fiebre
de la copiadora se apague y vuelvan a reinar los 0leos,
los marmoles, las acuarelas, y tambi€én ;por qué
no?. los grabados unicos. Aunque también podria ser
que -los voraces comerciantes del arte se percataran
de que las tantas veces relegada artesania popular
también puede funcionar a las mil maravillas para
asaltar con ella los mas sofisticados mercados inter-

nacionales. Después de todo ;no era la produccidon en

serie uno de los principales obstaculos para que la
artesania fuera admitida en el selecto grupo de las
obras de arte? @




